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RESUMEN

Con la realizacion y desarrollo de este proyecto de investigacion, se busca realizar un
analisis del impacto comercial que tendria para las empresas Del Valle del Cauca, la
firma de un Tratado de Libre Comercio entre Colombia y Corea del Sur, con el fin de
identificar las principales oportunidades de mercados, asi como los diversos riesgos que
en materia de competitividad podrian afectar en el desarrollo y crecimiento comercial de

las empresas vallecaucanas.

PALABRAS CLAVES: Tratado de Libre Comercio, Corea del Sur, Colombia, Empresas
del Valle del Cauca, Balanza comercial, Exportaciones, Importaciones, Sectores
comerciales, Términos de Negociacion, Arancel.



INTRODUCCION

Buscando ampliar su comercio con Corea del sur, en Noviembre del 2009, Colombia
acordd junto a Corea, iniciar negociaciones para un tratado del libre comercio de ultima
generacion, el cual empez6 a negociarse entre el 7 y el 9 de Diciembre para concretar la
estructura, la cobertura y el alcance del tratado. Corea del sur fue el primer pais en Asia
con el que Colombia aspiraba mejorar su relaciobn comercial mediante una base
preferencial que fortaleceria la relacion bilateral entre los dos paises. Segun el ministro de
comercio, industria y turismo de ese entonces, Luis Guillermo Plata, “Corea es prioritario

. . . 1
dentro de la estrategia de conseguir nuevos mercados para Colombia”.

Colombia desea acceder al mercado Surcoreano de productos lacteos, carnes de bovino,
cerdo, productos de la avicultura, flores, frutas, verduras, confiteria, chocolateria, jugos y
tabaco, langostas y langostinos, atun, confecciones y cosméticos, entre otros. Mientras
que corea desea tener acceso preferencial en Colombia para los polimeros, plasticos,
automoviles autopartes y electrodomésticos entre otros. Aunque la economia entre los
dos paises es complementaria, y un tratado abriria las puertas a Colombia a un mercado
de més de 48.754.657° Millones de habitantes, todavia existe una cuestién que se
pretende responder ¢Tendra el TLC entre Colombia y Corea del Sur un impacto
significativo, al acceder a un nuevo mercado, para Colombia y sobre todo para las

empresas vallecaucanas?

Mediante un analisis de las exportaciones del Valle del Cauca hacia Corea del Sur, se
busca identificar los productos Vallecaucanos que tienen mayor demanda en el mercado
Surcoreano, para asi determinar el impacto que podria tener para las empresas
Vallecaucanas, y los sectores que presentan mayor oportunidades de exportacion, la firma

de un TLC entre Colombia y Corea del Sur.

! http://www.sice.oas.org/TPD/Col_kor/Negotiations/Inicio_Nov2009_s.pdf
2 http://www.indexmundi.com/es/corea_del_sur/poblacion.html . Datos hasta julio de
2011.



PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

Colombia tiene el privilegio de acceder al mercado internacional gracias a los acuerdos
comerciales y preferencias arancelarias que a través de los afios ha firmado, los cuales
garantizan mejores condiciones de acceso para los productos colombianos y mayor

competitividad a nivel internacional.

Algunos de los acuerdos comerciales que tiene Colombia con el mundo, en su mayoria
los paises latinoamericanos, son: Las politicas de integracion abierta y mercados libres de
los que goza Colombia son: Tratado de Libre Comercio (Colombia — Estados Unidos),
Comunidad Andina de Naciones (CAN, Una de las mas importantes para Colombia al
tener libre comercio con Bolivia, Ecuador, Pert y Paises miembros de la CAN), Acuerdo
de Complementacion Economica con Chile (arancel igual a 0% para 2012), Asociacion
Latinoamericana De Integracion (ALADI), Comunidad del Caribe (CARICOM, siendo
Colombia el de mayor desarrollo econdmico relativo), Acuerdo CAN-MERCOSUR (al
impulsar la libre circulacion de bienes y servicios y la eliminacion de las restricciones
arancelarias y no arancelarias, se espera un incremento de las exportaciones Colombianas
hacia paises como Argentina, Brasil, Paraguay, Uruguay), Tratado de Libre Comercio
con Guatemala y Meéxico(Vigente desde el 9 de agosto de 2007), Acuerdo de Libre

comercio con Canada.

Pese a los acuerdos comerciales establecidos, en la balanza comercial podemos analizar
que Colombia aun esta lejos de los lideres del comercio mundial. Desde la apertura
econdmica en los afios 90 los pasos de Colombia han sido pequefios mientras que los de
paises como chile, Brasil y Venezuela han sido grandes y progresivos. Casi todos los
T.L.C vigentes actualmente en Colombia muestran un estancamiento, lo que hace mas
evidente la necesidad de acuerdos con grandes mercados que tengan gran poder de

compra.

Como se observa en el grafico, es a partir de los 90 que se inicia completamente la
apertura econdémica en nuestro pais, y pese a ello, la balanza comercial muestra que las
importaciones y exportaciones son equitativas a través de los afios, por lo que el ingreso

de dineros es potencialmente bajo y la balanza no muestra un superavit significativo.
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Grafica 1. Balanza comercial Colombia.
Fuente: DANE
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Grafica 2. Exportaciones de Bienes y Servicios (Porcentaje del PIB).

Fuente: Banco Mundial.

Comparado con el mundo y con corea del sur, las exportaciones en colombia son
significativamente bajas, por lo que no aportan en mayor cuantia al PIB del pais. A partir
de la grafica 2, podemos deducir que, existiendo acuerdos que permiten realizar una
apertura mayor y una economia significativa con el porcentaje de exportaciones desde el
pais a otros,el tamarfio de la economia colombiana no explota economias de escala, por lo
que se esta limitando al mercado interno. Y por esto se necesita ampliar la participacion
del pais en los intercambios internacionales, para que las exportaciones contribuyan

significaticamente al crecimiento del PIB.
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Grafica 3. Importaciones Bienes y Servicios (Porcentaje del PIB).

Fuente: Banco Mundial.

En Cuanto a las importaciones, en la grafica 3, podemos ver que para la Republica de
Corea, estas representan significativamente parte del PIB, un punto que beneficia a
Colombia, si establece una relacion de libre comercio con el pais mencionado, y una
mayor apertura que incrementara el PIB interno y por lo tanto la balanza comercial ya
que Corea del sur es importador de bienes primarios y de manufacturas basadas en

recursos naturales.
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Grafica 4. Balanza Comercial Colombia y Corea del Sur. Fuente: Ministerio de Industria y

Comercio.

Si comparamos la balanza comercial entre los dos Paises, podemos analizar que las
importaciones desde Corea del Sur, superan las exportaciones hacia éste. Segln reportes
sobre el tratado de libre comercio entre Corea del Sur y Colombia, el comercio entre
estos dos paises se define como comercio complementario, debido a que corea exporta

principalmente maquinaria y equipo de transporte, quimicos y bienes manufacturados,



mientras que el principal producto que Corea Importa desde Colombia es el material

crudo, animales vivos y los productos manufacturados.

FORMULACION DEL PROBLEMA

Aunque un tratado entre corea del sur y Colombia suena promisorio, todavia hay factores
que pueden incidir negativamente. Por ello, a través de este estudio se plantea la

siguiente pregunta que lo dirige:

¢Cuales son las ventajas y desventajas de los sectores y las empresas exportadoras del
Valle del Cauca con la firma del tratado de libre Comercio entre Colombia y Corea del

Sur?



OBJETIVOS

OBJETIVO GENERAL

Analizar el impacto del acuerdo comercial entre Colombia y Corea del sur para las

empresas del valle del Cauca.

OBJETIVOS ESPECIFICOS

1. Caracterizar la relacién comercial entre Colombia y Corea del Sur.

2. Determinar los beneficios y derechos vinculados a la negociacion del
acuerdo comercial.

3. Evaluar el impacto resultante para las empresas del Valle del Cuaca con la

entrada en vigencia del acuerdo comercial.



JUSTIFICACION

Con la realizacion de este proyecto se pretende realizar un analisis investigativo del
impacto que tendra la firma de un tratado de libre comercio entre Colombia y corea del
sur, en especial para el sector y las empresas Vallecaucanas. Con el fin de determinar que
oportunidades se visualizan y cudles son los riesgos de apertura con un pais cuya

econOmica se basa en la apertura econémica.

Mediante el analisis de los factores que comprenden este tratado, se estableceran los
motivos por los cuales resultaria beneficioso o no un tratado delibre comercio entre
Colombia y Corea del Sur. Y se formularan una serie de recomendaciones para que las
empresas Vallecaucanas sean mas competitivas y no sean puntos débiles a la hora de

competir con empresas que se dedican a exportar.
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MARCO TEORICO

LA POLITICA COMERCIAL

La politica comercial se refiere a las medidas que aplican los gobiernos para regular los
flujos comerciales con el resto del mundo y determina el grado de contacto de
productores y consumidores nacionales con los precios mundiales. En la medida en que
sus distintos instrumentos (como los aranceles, las cuotas o los subsidios) afectan los
precios y a las cantidades producidas, el &mbito de la politica comercial es esencialmente
microecondémico. No obstante no siempre resulta facil discernir la politica comercial de
algunas politicas sectoriales. A modo de ejemplo, cuando se aplica un arancel sobe un
producto industrial, ¢estamos ante una politica comercial o ante una politica industrial?
Numerosas politicas sectoriales recurren a instrumentos de la politica comercial, por lo

que es importante comprender sus consecuencias.

(...) Los instrumentos de la politica comercial son numerosos y en ocasiones, dificiles de
identificar. Los cuadros 16.1 y 16.2 recogen los principales instrumentos empleados por
los poderes pablicos para regular los flujos internacionales de las mercancias. EI primero
de dichos cuadros presenta las medidas destinadas a frenar las importaciones, mientras
que en el segundo se enumeran las principales medidas utilizadas para fomentar las

exportaciones.
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Cuadro 16.1 Instrumentos de politica Comercial tendentes a frenar las importaciones

A) BARRERAS ARANCELARIAS

A.1) Aranceles e impuestos especiales

A.2) Precios de Referencia

A.3) Derechos variables

A.4) Derechos anti-dumping

A.5) Derechos compensatorios

B) BARRERAS NO ARANCELARIAS

B.1) Actuan sobre cantidades

*Directamente:

a) Licencias/ restricciones cuantitativas

b) Comercio de Estado

c¢) Compras Publicas

d) Control de cambios

*Indirectamente:

e) Restricciones en la distribucion o la comercializacion

B.2) Actutan sobre precios o costes

*Directamente:

a) Depdsitos previos a la importacion

b) Restriccion de crédito a la importacion

c) Subvencién, desgravacién y ventajas crediticias a la produccion interna

*Indirectamente

d) Obstaculos técnicos/ normas

e) Trabas administrativas

B.3) Sin efectos aparentes

a) Monopolios de produccién/ distribucién

b) Monopolios de transporte

Tabla 1. Fuente: Fernandez et al 2006. Politicas Microeconomicas I1.
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Cuadro 16.2 Instrumentos de politica Comercial tendentes a aumentar las exportaciones

A) Ayudas a la exportacion

A.1) Subvenciones directas

A.2) Desgravacion fiscal y ventajas crediticias

B) Regimenes econdmicos en aduana

B.1) Admision temporal

B.2) Otros regimenes econdmicos en aduana

C) Actuaciones institucionales

C.1) Seguro a la exportacion

C.2) Centros de promocion de Exportaciones

C.3) Zonas francas

D) Supresién de barreras a la exportacion

D.1) Licencias a la exportacion

D.2) Impuestos a la exportacion

D.3) Monopolios de exportacién

D.4) Trabas administrativas

D.5) Trabas a la inversion extranjera

D.6) Precios de referencia

D.7) Depositos previos a la importacion para empresas exportadoras

E) Supresion del control de cambios a la exportacion

Tabla 2. Fuente: Fernandez et al 2006. Politicas Microecondmicas I1.
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El instrumento mas utilizado es el arancel que puede ser especifico (10 euros por cada
zapato importado; 5 dolares por cada botella de vino) o ad valorem (un 10% sobre el
precio internacional del zapato o del vino). EI empleo de la mayor parte de estos
instrumentos, esta orientado por la Organizacion Mundial del Comercio (OMC), que
tiende a sustituir las medidas no arancelarias por las arancelarias, buscando una mayor

transparencia en los sistemas de proteccién de sus paises miembro.

A continuacion se observaran algunos de los conceptos que se encuentran relacionados

con la imposicion de un arancel y sus respectivos efectos sobre el comercio internacional.

Desviacion, creacion y expansion de comercio

*Creacidn de comercio: la creacion de comercio, como efecto directo de un proceso de

integracion, resulta de la reduccion de las trabas (arancelarias y para- arancelarias).

Mediante esta baja. Es 16gico suponer que se generaran mayores flujos comerciales. Esto
genera a su vez una ganancia de comercio y mayor bienestar para los consumidores,

quienes accederan a una oferta superior de productos a precios mas bajos.

*Desviacién del comercio: se produce desviacion de comercio en tanto y en cuanto la

diferencia entre paises miembros de un acuerdo y terceros paises puede llevar a que el
flujo comercial creciente entre los miembros se establezca a expensas de terceros paises,

los cuales pueden ser mas eficientes en la produccion de determinado producto.

En la figura 1.1., se observa como en un proceso de integracion entre paises se pueden

verificar estos efectos.

Supongamos, siguiendo la figural.l, que un pais que oportunamente Ilamamos OCIN
tenia un arancel (a) sobre todas las importaciones, es decir que importaba lo
representado en AB (g2-ql en la cantidad) del productor o fabricante de un pais
determinado (al que llamamos pais X). ¢Qué puede ocurrir si OCIN decide participar de

un acuerdo de integracion con un pais denominado J? (del cual no participa X).

El precio en el mercado integrado se ubica en P2, mayor que el precio de la oferta

mundial (om), pero a la vez menor que el precio de om + a (precio de oferta mundial méas

> 8 Fernandez, Andrés. Parejo, José. Rodriguez Luis. Capitulo 16: Politicas Microecondmicas Il. Editorial Mc
Graw Hill 2006- 4 edicion.
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arancel) que tiene el pais respecto del resto (por ejemplo, por arancel exterior de la Unién

Aduanera).

Por ello, OCIN importa la cantidad de CG (g4-g3) del pais (al que llamamos J), que ahora
es su contraparte en el acuerdo de integracion. De esta forma se verifican los efectos del
proceso de integracion. En términos generales el comercio internacional que realiza
OCIN ha crecido. Sin embargo, la cuantia AB (q1-g2) es desviacion de comercio (hacia J
desde X). Asimismo, la cantidad de g1-g3 que no existia anteriormente, es creacion de
comercio (por sustituir producto nacional por producto importado de J) y, por fin, g4—q2
representa la cantidad de expansion del comercio, por aumento de consumo al producirse

una reduccién de precio.*

A

Precio

Pa=om+a

Pi

om

n

g3 ql 2 g4 Cantidad

Grafica 5.

Fuente: Rugman Alan. Negocios Internacionales.

Como claramente en el grafico se observa, dada la imposicion de un arancel, se confirma
un efecto directo tanto en el nivel de demanda como en el nivel de oferta de la economia.
Luego, el incremento en el precio origina un incremento en la oferta o produccion
nacional de g3 a g1, asi como al mismo tiempo una disminucion en la demanda o
consumo domeéstico nacional pasando de g4 a g2. Asi mismo dada la existencia del

arancel, el Estado recauda el ingreso obtenido dado el rectdngulo formado por AB*EF,

> 4 Rugman, Alan. Hodgetts, Richard. Capitulo 6. Negocios Internacionales. Editorial Mc Graw Hill. Primera

Edicion.
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esto se conoce generalmente como ingreso arancelario adicional que adquiere el Estado.
Por tanto, el efecto neto del arancel se relaciona a una pérdida de poder de consumo a la
sociedad, debido generalmente al incremento del precio y por ende la disminucion de su

respectiva demanda.

De nuevo retomando a (Fernandez et al 2006) se tiene que otro instrumento
proteccionista muy utilizado es la cuota de importacion, consistente en una restriccion
directa a la cantidad de un bien que puede importarse en un pais (por ejemplo, la
limitacion anual de las importaciones de automoviles japoneses a un numero determinado
de unidades). En este caso, se producen unos efectos muy similares a los estudiados para
el arancel. La disminucién de la cantidad ofertada presiona al alza los precios de las
importaciones restringidas y aumenta la produccién nacional del bien. Pero hay una
diferencia importante: El arancel genera renta para el Estado en forma de ingresos
arancelarios susceptibles de ser distribuidos entre el conjunto de la sociedad, mientras con
restricciones cuantitativas seran los importadores quienes se apropien en exclusiva de la

renta de la cuota (diferencia entre el precio internacional y el nacional).

Un caso diferente es el de las restricciones voluntarias a la exportacion
(VoluntaryExportRestraints, VER) por las que los paises autolimitan sus exportaciones,
normalmente ante presiones o amenazas de instaurar cuotas de importacion, aranceles
elevados u otras medidas proteccionistas por parte de sus socios comerciales. Dado que
seran los exportadores quienes se apropien de la diferencia entre el precio internacional y
el nacional (venden menos cantidad pero a precios méas altos), las VER suponen
transferencia de la renta de la cuota de los importadores a los exportadores y por ello son

preferidas por éstos.

El principal instrumento de la politica comercial orientada a fomentar las exportaciones
es el subsidio a la exportacion. Se trata de una ayuda otorgada a los productores o
exportadores por vender un bien al resto del mundo, ya sea una cantidad determinada
(subsidio especifico) o un porcentaje del precio del bien (subsidio ad valorem). El
objetivo es acercar los precios de un producto nacional no competitivo a los precios
internacionales, permitiendo asi exportarlo a precios inferiores a los vigentes en el
mercado nacional. Los subsidios directos a la exportacion estan prohibidos por la OMC y
las ayudas relacionadas con el crédito a la exportacion se encuentran severamente

restringidas por el denominado consenso OCDE. No obstante, muchos de los

16



instrumentos de promocion de las exportaciones aceptados por los compromisos

internacionales funcional igual que un subsidio: reducen los costes de los productores.®

INTEGRACION ECONOMICA

La integracion economica se puede definir como una situaciébn o como un proceso.
Cuando se habla de la integracion econémica como situacion nos referimos a la ausencia
de cualquier modo de discriminacion entre economias nacionales, es decir, el estado en el
cual pierden importancia las fronteras y las barreras comerciales. Se dice que la
integracion es un proceso cuando paulatinamente se presenta una creciente apertura e
interdependencia politica y econdmica entre las naciones que hacen parte del proceso. En
este proceso, una serie de paises se unen con el fin de incrementar y facilitar el

intercambio comercial en el marco de sus territorios.

Acuerdos de Alcance Parcial

Grafica 6. Fuente: José Roberto Concha. Mercadeo Internacional. Universidad Icesi.

Modalidades de integracion econémica

e Acuerdo bilateral, se firma entre dos paises.

e Acuerdos multilaterales, se firman entre numerosos paises con el objetivo de
eliminar gradualmente barreras comerciales.

e Formulas de integracion regional, persiguen un objetivo méas ambicioso y

especifico, su objetivo es formar un mercado unico.

Objetivos de la integracion economica

> ° Fernandez, Andrés. Parejo, José. Rodriguez Luis. Capitulo 16: Politicas Microecondmicas Il. Editorial Mc

Graw Hill 2006- 4 edicion.
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« Eliminacion de los obstaculos al comercio y a la libre circulacion de bienes, mercancias
y personas; la reduccion de los costos de transporte,

« Implementacion de politicas comunes en distintos sectores de la economia.

Establecen también tarifas o aranceles externos a los paises no miembros.

Incrementar el comercio entre los paises miembros

« Disminuir los riesgos que generan situaciones de incertidumbre en la economia global.

Principales ventajas de la integracién economica

En primer lugar el aumento de la demanda como la renta real del consumidor, debido a la
libre competencia y al nuevo esquema de reduccion de costos de las empresas que se
traducird en menores precios; en segundo lugar la integracion favorece la especializacion
productiva, es decir, que cada pais se dedicara explotar el sector que mayores beneficios
le genere; en tercer lugar, con la eliminacion de las barreras comerciales el tamafio del
mercado crece en grandes proporciones y por ultimo un aumento en el peso econémico

de los paises, asi como la obtencién de una economia mas solida.
Desventajas de la integracion econémica

La integracion trae desventajas a los paises con sistemas productivos menos eficientes o
de menor nivel de apertura, ya que la eliminacion de barreras comerciales supone mayor
competencia entre productores y aquéllos que no sean eficientes corren el riesgo de
perder el mercado. Dependiendo del nivel de integracidon hay pérdida de soberania entre
los miembros del acuerdo. También con la integracion se genera un aumento de las

importaciones.
Niveles de integracion econémica
Las posibles formas de integracion econdmica podriamos enumerarlas asi:

1. Acuerdo preferencial

2. Area de Libre Comercio
3. Union Aduanera

4. Mercado Comun

5. Unién EconOdmica

6. Integracién Econdémica Plena.
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Acuerdo preferencial

Se llama acuerdo preferencial a la forma més simple de integracion econémica en la cual
se otorgan determinadas ventajas de manera reciproca entre los firmantes. Estos acuerdos
preferenciales son contratos para facilitar el comercio, generalmente los beneficios son de

tipo arancelario.

Area de libre comercio

El area de libre comercio, es un acuerdo entre paises que busca el desmonte de las
barreras al comercio interior con el fin de dar libertad al movimiento de mercancias en la
zona, en esta area los paises miembros del acuerdo mantienen las barreras de comercio
con el resto de los paises. En el 4rea de libre comercio se establecen las “reglas de
origen” y las politicas comerciales individuales con respecto a terceros paises. Ejemplos:
NAFTA, MERCOSUR.

Union Aduanera

La unién aduanera es el acuerdo entre paises que supone, ademas de la eliminacion
barreras comerciales entre los paises miembros, una politica arancelaria comun frente al
resto de paises. Las uniones aduaneras requieren de cierta integracion en las politicas
fiscales y monetarias de los paises miembros. Su principal ventaja es que favorece la

especializacion dentro de su territorio, traducida en una eficiente asignacion de recursos.

Mercado comun

Por mercado comun se entiende el area econdmica en la cual hay libre movimiento de
mercancias y factores de produccién, como consecuencia de la eliminacion total de los
controles aduaneros internos y el levantamiento de las barreras no arancelarias existentes.
Dado este escenario, la legislacion laboral, las regulaciones de los mercados financieros,
los controles técnicos y sanitarios, entre otros, son disposiciones gque ocupan gran

importancia dentro de la firma del acuerdo.

Union econdmica
Los paises miembros de la union econdmica se caracterizan por tener una politica
econdmica, fiscal y monetaria comin, es decir que, hay una pérdida de la soberania

nacional. Dichas politicas garantizan la armonia entre los miembros y crean marcos de
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estabilidad econdmica para evitar qué se desestabilice alguno de los miembros.

Integracion econdmica plena
La integracion econdémica plena se da cuando se contemplan dentro de un acuerdo los
siguientes requisitos: libre comercio de mercancias, arancel externo comun, libre

movilidad de factores, politica econémica armonizada y politica econémica unificada.®

TRATADO DE LIBRE COMERCIO

Es un acuerdo mediante el cual dos 0 mas paises reglamentan de manera comprehensiva
sus relaciones comerciales, con el fin de incrementar los flujos de comercio e inversion vy,
por esa Vvia, su nivel de desarrollo econémico y social. Los TLC's contienen normas y
procedimientos tendientes a garantizar que los flujos de bienes, servicios e inversiones
entre los paises que suscriben dichos tratados se realicen sin restricciones injustificadas y

en condiciones transparentes y predecibles.’

Acuerdo de nueva generacion:

Se dice del nuevo tipo de acuerdos comerciales internacionales surgidos en los afios 80.
Se caracterizan por abarcar un ambito mas amplio que el simple comercio de bienes,
incluyendo temas nuevos como el comercio de servicios, inversiones, propiedad
intelectual, y compras estatales, a la vez que incorporan disciplinas mas complejas en
materia de normas de origen, medidas fito y zoosanitarias y medidas anti-dumping..

6 Consultorio de Comercio Exterior ICECOMEX. www.icesi.edu.co
" Osorio, Angela. Anteproyecto de Tesis. “El TLC EEUU- COLOMBIA y su impacto en el sector
floricultor”.
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METODOLOGIA

El proceso de realizacion del presente proyecto investigativo consté en primer lugar de una
caracterizacion especifica de las partes contratantes teniendo en cuenta informacion de orden
estadistico y econdmico tanto de Colombia, como de Corea del Sur, asi como del Valle del
Cauca. Todo esto con el fin de tener una comprension mucho méas amplia de la relacion

comercial entre estos actores.

A continuacion, se generé una ampliacion analitica, teniendo en cuenta indicadores
econodmicos de la balanza comercial Colombo-Coreana, asi como la relacion de exportacién e
importacion entre el Valle del Cauca y Corea del Sur para el periodo 2009-2011, enfatizando
en aquellos productos exportados con mas peso hacia ese pais, y de igual forma los sectores
mas representativos del empresariado vallecaucano, dadas las distintas actividades
economicas; todo esto con el fin de identificar aquellas empresas con el mayor potencial de

crecimiento en el mercado surcoreano.

La segunda parte del proceso investigativo constd de la realizacién de diferentes
comparaciones entre los productos Vallecaucanos con mas dindmica exportadora y las
diferentes especificaciones en las diferentes rondas de negociacién dados los términos
planteados en materia de normas fitosanitarias, acuerdos de orden técnico, industrial,

arancelario, entre otros.

Dado el analisis de las rondas de negociacion del Acuerdo Comercial entre Colombia y
Corea del Sur, se pudieron identificar aquellos sectores estratégicos para el Valle del
Cauca, con mayor potencial de crecimiento en ventas y la necesidad de volver mucho
mas competitivos otros sectores que podrian desempefiar un mejor papel en materia de

exportacion hacia ese pais, dada la firma final del Tratado de Libre Comercio.

Por ultimo, se presenta por parte de los autores diferentes conclusiones y
recomendaciones hacia el empresariado vallecaucano, dado el objetivo de clarificar los
posibles impactos en materia comercial para los mismos, junto con el reconocimiento de
los beneficios y posibles riesgos una vez firmado el acuerdo comercial entre ambos

paises.
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CARACTERIZACION DE LAS PARTES.

REPUBLICA DE COLOMBIA

La Apertura Econémica

Durante la década de los 80, Colombia y América Latina se aislo6 del mundo con el
modelo que precede a la Apertura Econdmica de la década de los 90, el combina una
estrategia de sustitucion de importaciones y proteccion a la industria nacional, con una
estrategia de promocion de exportaciones, apoyada en el otorgamiento de estimulos
directos a las ventas en el exterior y en menor grado en el manejo cambiario, para tener
una balanza comercial positiva.

Este modelo significaba para Colombia, un marcado rezago tecnoldgico, asi como una
considerable limitante frente a la innovacion, la productividad, las oportunidades de
exportaciones, los niveles de empleo y en general para el bienestar de la poblacion.

De igual forma, la excesiva proteccion a la industria nacional, hacia que existiera una
amplia concentracién de la industria, haciéndose predominantes estructuras monopélicas
y oligopdlicas, que afectaban en forma directa tanto en los precios como en la calidad de
los productos, lo cual quiza hacia de nuestra industria un sector aun mas vulnerable para

enfrentar a un mercado mundial.

Al finalizar la década de los 80 se fue gestando la idea de que se debia iniciar una serie de
reformas con el propdsito de lograr equilibrios macroecondmicos, liberalizar su
comercio, darle mayor peso a los mecanismos de mercado para asignar los recursos

productivos y abrirse a la competencia internacional .®

& Tomado como referencia de http://www.banrepcultural.org/blaavirtual/ayudadetareas/poli/poli69.htm
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Fue por ello que a inicios de la década de los 90 y durante la presidencia de Cesar Gaviria
Trujillo (1990-1994), quien fue el méximo exponente del Neoliberalismo en Colombia,
se da inicio a la implantacion de la apertura econémica en nuestro Pais, para buscar

fuentes de crecimiento en el sector externo.

Con el modelo aperturista, Colombia sufrié transformaciones, como el cambio en la
composicion de la balanza comercial, donde se vio una disminucion en las exportaciones
tradicionales como el café, petroleo, ferro-niquel y carbon, las cuales fueron desplazadas
a un segundo plano por la exportacién de productos como los alimentos, imprentas,
textiles, editoriales, quimicos, confecciones, entre otros bienes de origen industrial, los
cuales son exportaciones no tradicionales y que llegaron a representar el 56% de las

exportaciones totales.

En 1990 la apertura economica y la liberalizacion comercial entre paises se apoy6 con la
desgravacion arancelaria para equilibrar los precios de las mercancias, lo cual disminuy6
los precios de los bienes importados y provoco una disminucion en la produccion
nacional. Esto hizo que Colombia pasara de un superavit en 1991 de US$2.346,7
millones a un déficit en 1993 de US$2.220,9 millones, el cual continto hasta 1998 con un
monto de US$4.858 Millones. Y que en los afios siguientes aunque se tuvieran superavit,
este déficit continuara y muchas industrias no lograran sobrevivir a la competencia, y

sectores enteros de produccion desaparecieran.

A pesar del auge que se experimento al inicio, la economia decayd, y los sectores que se
vieron afectados con la apertura fueron el sector agricola al igual que el sector industrial.
Este Gltimo, debido a sus caracteristicas, demostraba que no se encontraba en el mejor
momento para afrontar un proceso de internacionalizacion, ya que antes se requeria del
fortalecimiento de la capacidad productiva nacional, de sistemas de mercadeo moderno,
de estrategias que permitan aumentar la productividad y competitividad interna y
externamente, de una base productiva eficiente y dindmica, pero sobretodo de consolidar

el mercado interno.

Esto sucedid debido a que la logica del modelo nunca fue aplicada en su totalidad.
Aunque Las aspiraciones del plan de desarrollo, denominado *“ La Revolucion Pacifica”,
del Presidente Cesar Gaviria pretendia crear el ambiente institucional adecuado para que
el mercado fuera el medio por el cual se asignaran los recursos, la falta de estimulos

reales por parte del Estado, hizo que no se lograran los objetivos de agilizar la industria.
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Sin excepcion, todos los paises en el mercado global deben aplicar medidas
proteccionistas, en forma de aranceles, subsidios a ciertos sectores, u otro tipo de
restricciones, para no debilitar la competitividad de las empresas nacionales frente al

mercado externo.

Para 1994 la estrategia del Presidente Samper estaba encaminada a garantizar un
equilibrio macroeconomico, a través del manejo de las bonanzas cafeteras y petroleras,
garantizar el descenso de la inflacion, crecimiento del 5,7% de la economia anual y
disminucién de la tasa de desempleo; el plan al que se le llamo “El salto social”. Durante
los siguientes cuatro afios la inflacion paso de 22.5% en 1994 a 16,70% para 1998;
aunque se puede pensar que la disminucién de la inflacién iba a contribuir o al menos
facilitar al crecimiento econdmico, la deficiencia estructural de la productividad
colombiana para la internacionalizacién de la economia y la baja competitividad de las
industrias llevo a que este anhelado resultado no se presenciara en dicho periodo. Por el
contrario se presentd el decrecimiento econdmico mas bajo desde la década de los
setenta, para 1994 el PIB presento un incremento del 5.81% a diferencia de 1998 cuyo
crecimiento fue de 0.60%.

Para ese mismo periodo, y con el objetivo de superar las debilidades antes mencionadas;
se generaron unas series de estrategias para lograr establecer unas ventajas comparativas
sostenibles, tales como tecnoldgicas, productivas, comerciales y de infraestructura.
Siendo evidente el impulso por las negociaciones internacionales con Venezuela,
acuerdos con el G3 y CARICOM. En donde se incluian incentivos a los exportadores
como la devolucion de impuestos indirectos y créditos a bajas tasas de interés. Con un
panorama general de la Administracion de Samper para 1994 se registraron en
exportaciones US$8.546,4 millones FOB y para 1998 se aporté US$10.890,2 millones
FOB; un aumento del 27,42% destacandose las exportaciones en banano, flores,
esmeraldas, textiles, café y petréleo. Por otro lado las importaciones durante para 1994
fueron US$11.926,6 millones CIF enfocadas principalmente hacia bienes de consumo
duradero, para 1998 las importaciones crecieron a US$14.634,5 millones CIF,
presentando un incremento del 22.70% especialmente en bienes de consumo no duradero
y el sector industrial. Finalizando la administracion Samper la economia colombiana
tenia una balanza de pagos deficitaria de US$1.544 millones y una deuda externa de
US$10.486,1 millones. Aunque se presenciaron esfuerzos para lograr una estabilidad

economica encaminada a un bienestar social, los resultados no fueron muy satisfactorios.
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Con un nuevo gobierno del presidente Andrés Pastrana para 1998 se establecieron
diferentes estrategias encaminadas a la definicion de las exportaciones como motor del
crecimiento y sector lider la cual permitiria la generacion de empleos y lograr una
disminucion de la tasa de desempleo. Este aumento de las exportaciones, sobre todo en
las no tradicionales llevaria a compensar los desequilibrios de la balanza comercial,
permitiendo acceder a nuevos mercados mundiales a través del desarrollo de ventajas
competitivas internacionales por medio de la reasignacion de recursos productivos del
sector privado y publico hacia la produccion exportable. Adicionalmente el sector seria
estimulado a través de una politica macroecondémica sin arriesgar la politica cambiaria y
la tasa de cambio favorables para la exportacion; cuyo resultado se presencia en 1999 con
la caida de la banda cambiaria dejando la tasa de cambio flexible y permitiendo una
intervencion del Banco de la Republica cuando se viera afectado el poder adquisitivo de

la moneda nacional.

Sin embargo los resultados econdmicos no eran muy alentadores, para 1999 se presento
un crecimiento del PIB en -4,2% y para 2002 fue de 1.90%. Asi como algunas
administraciones anteriores, las politicas econémicas estaban encaminadas a incentivar
las exportaciones con el fin de general empleo, ser mas competitivos en la economia
internacional y dirigir las importaciones principalmente de tecnologia al sector industrial.
Para 1999 las exportaciones alcanzaron US$11.575,4 millones FOB y para 2002 un nivel
de US$11.907,5 millones FOB; in incremento de tan solo 2,87% el cual no superé las
expectativas del gobierno; por otro lado las importaciones durante estos cuatro afios
mostraron un incremento del 19.15%; sin embargo acontecimientos externos tales como
el terremoto del Eje Cafetero, el rompimiento de los dialogos de paz, la fuerte recesion y
la crisis sectoriales que se destacaron a partir de 1999 cambiaron el rumbo de las
estrategias iniciales del gobierno de Pastrana. Aunque se tenia en claro que los incentivos
a las exportaciones contribuirian a la generacion de empleo, las fallas estructurales, de
infraestructura y la baja competitividad de las empresas nacionales en el mercado
extranjero llevaba a que los resultados de las politicas economicas no fueran los mas

acertados.

Para el 2002 y con Alvaro Uribe en la presidencia, las propuestas iban dirigidas a
fortalecer el sector agricola con el fin de integrar los mercados nacionales, reducir costos
de transaccion y fortalecer la bolsa de bines y productos agropecuarios y agroindustriales

por medio de una politica comercial que permitiria modernizar la produccion nacional y
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lograr competir con estandares internacionales. Para 2003 las exportaciones totales fueron
de US$13.127,5 millones FOB prevaleciendo las exportaciones no tradicionales, para el
2004 las exportaciones alcanzaron los US$16.730,9 millones FOB un incremento del
27%, adicionalmente la economia Colombia presencio un incremento del 4.6% para el
2003 y para el 2004 fue de 4%. Para esta administracion se observa que las politicas
implementadas permitieron inyectar inversion y crecimiento econdémico y social al pais;
gracias al interés de solucionar las fallas de productividad, infraestructura y
competitividad que poco a poco se van desarrollando para lograr un posicionamiento al

menos estable en comercio exterior.

Los primeros afios de la apertura econdémica se presencié un proceso de expansion de la
produccion industrial de las medianas empresas, pero a través del tiempo las desventajas
con el mercado exterior se fueron presenciando, la reduccién del mercado por los costos
de produccién interna, sin contar con los costos de trasporte y logistica cobraron

posicionamiento del mercado para Colombia.

Aunque la situacion de la industria no es la mejor hoy en dia, puesto que las garantias del
gobierno a las medianas empresas son pocas al hablar de convenios y tratados con
diferentes paises; si bien la economia Colombiana se caracteriza por la exportacion no
tradicional como confecciones, textiles, papel cueros, entre otros; frente a la participacion
en mercados internacionales que estan ligados a la inversion en capital y tecnologia, no
alcanzamos una competitividad, puesto que la poca capacidad tecnoldgica hace
insuficiente la produccion a gran escala que pueda satisfacer la demanda de mercados
internacionales y reducir los costos de transaccion interna. Sin contar con las deficiencias
en las instituciones formales, la infraestructura, altos costos de transporte y demoras en el
proceso de exportacion e importacion que hacen que la firma de convenios y tratados
internacionales sean en vano debido a que no contamos con una estructura solidad para

ingresar en gran medida al mercado mundial.

Sin embargo y con la presencia de las fallas antes mencionadas, la firma del TLC con
Estados Unidos, el mejoramiento de las relaciones bilaterales con Venezuela, la seguridad
del pais, el posicionamiento internacional lleva aumentar la confianza de inversiones de
grandes empresas Yy de capital que llevara a que la econdmica Colombia a largo plazo se
destaque en Latinoamérica como una de las mejores, pero hay fallas que aun se deben

corregir.
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Composicién Economia del PIB Colombiana

A partir de los afios cincuenta debido al modelo de sustitucion de importaciones el sector
industrial se ha consolidado como uno de los primordiales dentro de la estructura
economica del pais. No obstante, es importante distinguir la importancia relativa de la

industria frente a las demas actividades econémicas.

Al observar detalladamente la composicion del PIB durante el periodo 1970-1996; el
sector de mayor participacion en los setenta fue el agropecuario con un 24,9% del total
del PIB, siguiéndolo por el sector industrial con el 22.6% del PIB. Resaltando que estas
actividades correspondian al 49.7% del PIB sin contar con el sector de servicios y
financiero; sabiendo que para dicha época el sector financiero no estaba posicionado
como hoy en dia y reconociendo que Colombia tiene una ventaja comparativa en la

produccion agropecuaria y agroindustrial al comparacién con el resto del mundo.

En la década de los ochenta tanto el sector industrial como el agropecuario comenzaron a
sufrir una disminucion de su participacion dentro del PIB. La industrial alcanzo el 21.2%
de la participacion del PIB y el sector agricola llego a 21.4% de la participacion. Sin
contar con la el aumento leve de la participacion de la actividad minera, alcanzando al
final de la década un 4.2% del PIB. Aunque se habia presenciado una liberacion
economica; la necesidad por ingresar al mercado internacional era evidente; sin embrago

las industrias ya antes establecidas no alcanzaban una mayor participacion.

Para la década de los noventa, en la apertura econémica la actividad industrial se redujo
notablemente, descendiendo para 1996 al 17.9%. Si bien Colombia se encuentra en un
relativo proceso de desindustrializacion desde la década de los ochenta, esta se ha
profundizado con el proceso de apertura econdmica. A diferencia de ocurrido en otros
paises latinoamericanos y muchas econdmicas asiaticas en los que la industria se
fortaleci6 al ingresar a una fase de tercerizacion de la econdmica. A diferencia de lo
ocurrido en Colombia cuya profundizacién va en contra de los objetivos del nuevo
modelo, que tenia como proposito, fortalecer el desarrollo productivo, a través de la
competitividad y el consecuente impulso de las actividades exportadas aprovechando

nuevos mercados.
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Para esta misma época, la agricultura era el sector mas vulnerable a la liberacion de la
economia, su participacion en el PIB descendio un 20.6% para el mismo periodo, siendo
el sector petrolero el que conservo su participacion con un 4,2%.

Cabe resaltar que la prestacion de servicios en actividades como comercio, restaurante,
transportes y servicios financieros, han incrementado su participacion en el PIB desde la
década de los setenta; para este periodo dichas actividades contribuyeron al 45.9% del
PIB nacién mientras que para la década de los noventa represento en un 50.6% PIB.
Siendo las prestacion de servicios financieros, bancarios y los servicios del gobierno los

mMas representativos.

La pérdida de importancia relativa de la industria manufacturera es un fenémeno que se
presento en distintos paises. Mientras que entre 1989 y 1985 incrementaron su producto
industrial en el PIB —Chile, Venezuela, México y Corea, en la industria colombiana se
perdia aproximadamente dos puntos porcentuales de participacion, comenzando un
proceso de desindustrializacion, que para 1993 la participacion de la industria
manufacturera en Colombia fue de 19.8%, la de Argentina un 23.6%, México 20.2% y
corea 26.1% proceso que hoy en dia ha cobrado a Colombia un lento crecimiento
econdmico a diferencia de otros paises que al momento de la apertura econémica
aumento el nivel de produccién de las industrias y no la disminucion de la misma como

sucedid en Colombia.

Durante la década del 2000 la participacion en agricultura fue cada vez disminuyendo,
alcanzando en promedio un 9.3% del PIB, por otro lado y gracias a las politicas
econdmicas encaminadas aumentar las exportaciones, solucion de algunas fallas
estructurales y el incentivo a las empresas que llevo a que en promedio la participacion
del sector industrial fuera del 38%, pero fue el sector de servicios que alcanzo en
promedio el 52,7% sobresaliendo los servicios financieros, a este comportamiento se
podra explicar por el aumento de bienes duraderos y el aumento en la confianza de los

consumidores quien deberan a través de los bancos lograr su bienestar.

En general, hoy en dia Colombia a Manos de Juan Manuel Santos lleva unja economica
en crecimiento con prospectos prometedores, el pais es mas seguro, estable y mas popular
entre los inversores externo, aspirando hacer parte del grupo de paises de la OECD. La
firma del TLC con Estados Unidos y Canada, las restauraciones de las relaciones

diplomaticas y comerciales con Venezuela y Ecuador; permite dar a conocer el activo rol
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en la region. Adicional, se han realizado diferentes reformar significativas; la reforma al
sistema de regalias la mas sobresaliente; las extensiones tributarias han sido reducidas y
las tarifas de importacion han sido reducidas en un esfuerzo por mejorar los ingresos
fiscales y promover la competitividad. Adicionalmente, se ha implementados leyes con el
fin de reducir la informalidad y fomentar el empleo juvenil. Un nuevo maraco legal para
mejorar el rendimiento del sistema de salud. Finalmente, para hacer frente a las injusticias
sociales presenciadas durante los afios de conflicto en el pais, las reformas de restitucion
de tierras y la ley de victimas son algunas de las acciones encaminadas a mejorar el

bienestar social del pais, encaminadas a un desarrollo socioeconémico estable.

COREA DEL SUR

Corea del sur es un pais de Asia oriental y estd ubicado en la parte sur de la peninsula de
corea. Limita al norte con la Republica Democratica Popular de Corea, al este con el Mar

del Japon y al oeste con el mar Amarillos.

Cuenta Con una superficie territorial de 98,480Km2, la cual estd compuesta por una red
de carreteras de 100.279Km, las cuales conectan los centros urbanos de mayor

importancia. Tiene mas de 6.580 de ferrocarril, el cual cubre casi todo el pais.

Sus principales socios econémicos son China, Japon y Hong Kong, a los cuales dirige la
mayor parte de su oferta exportable. En términos de importaciones, se considera a Arabia
Saudita, Australia, China y Hong Kong, como los proveedores mas destacados del

mercado sur coreano.

Apertura Econdmica como politica de Desarrollo

En el afio 1953 Corea del Sur era un pais arruinado por la guerra con Corea del norte, y

una de las naciones agricolas mas pobres del mundo, pero en menos de 50 afios, Corea

del Sur ha logrado integrarse al grupo de los codiciados “Tigres Asiaticos™.

5,10

Se le conoce como “El Milagro de Han”™", ya que paso de tener un ingreso de US$87 por

persona a supera los US$20 Mil anuales en el 2006.

% Se les denomina asf a Hong Kong, Singapur, Taiwan y Corea del Sur, debido a su crecimiento industrial
desde 1960, logrando un incremento per capita mayor que el de paises como China o Jap6n, gracias a su
pequefio tamafio. Y sus altos niveles de produccidn.
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El crecimiento econdémico y desarrollo de Corea se dio gracias a las estrategias

implementadas las cuales fueron:

1. La acumulacion de factores de inversion,
2. Laacumulacion de flujos de capital
3. El desarrollo y adopcién de métodos para producir combinado con estos factores.

Todo esto se dio gracias al apoyo activo del gobierno en las tres estrategias,
anteriormente mencionadas y es por ello que Corea del Sur se consolida hoy como la 152
potencia econémica mundial*.

Las Unicas fortalezas latentes en Corea del Sur a principio de los afios sesenta, eran la
abundancia de mano de obra barata y el hecho de que el grado de capacitacion de los
coreanos era relativamente mas alto que el de otros paises, ya que Corea del Sur carecia

de capital, recursos y tecnologia.

Tomando los factores anteriores como pilar para el desarrollo de Corea, el gobierno
empez6 a ofrecerle a los ciudadanos una vision para el futuro asi inspiro la conciencia
laboral de la gente e incremento el grado de ahorro al nivel mas alto del mundo, con la
ayuda del mercado internacional, al gobierno surcoreano prestar dinero en otros

continentes para aumentar el capital cuando fuera necesario.

El desarrollo de Corea se basd en la especializacion de negocios con mano de obra
intensiva. Se adoptaron tecnologias y se amplio las oportunidades de educacion para
dotar a la mano de obra de un alto grado de capacitacién para lograr la repeticion de los
ciclos de progreso econémicos. El factor educacion fue muy importante en el desarrollo
de una politica netamente exportadora, por lo tanto Corea no solo se basé en la economia

para implementarla.

Los coreanos siempre le han dado gran importancia a la educacién, ya que no solo
constituye un medio para la realizacion social sino también un medio de avance social. La
educacion primaria es gratuita y obligatoria para todos los nifios entre 6 y 12 afios, y el
aporte del gobierno es el mayor componente del presupuesto de las escuelas. La meta de

19 Alusion al rio que pasa por esta nacion.
1 http://www.imf.org/external/spanish/pubs/ft/weo/2012/01/pdf/texts.pdf
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la gente coreana es la educacion, ya que la tierra coreana no tiene casi ningun recurso

natural. EI Gnico recurso natural es la propia gente.

Debido al aumento de las ventajas comparativas en las industrias gracias al capital
intensivo, el eje de la economia se inclind y el desarrollo de Corea fue abriendo campo
para diferentes tipos de negocios y empresas. En los 80 se dio inicio a la industria
quimica, y en los 90 surgié la industria de electrodomésticos, automoviles y
telecomunicaciones con una integracion de capital, tecnologia y mano de obre intensiva
experimentada. Desde el 2000, las industrias de microprocesadores, construccion de

barcos, automdviles y telecomunicaciones se han colocado como las mas importantes.

A partir de los afios sesenta, las elites propusieron una vision a los coreanos y
establecieron un plan de movilizacion para atenuar la falta de recursos, y se
desempefiaron papeles principales al iniciar mercados en el extranjero, contribuyendo al
establecimiento de nuevas areas industriales que cumplian con las ventajas comparativas

que formaban la economia.

Ya que la industrializacion iniciada en los afios 60 incorporo etapas exitosa, la diferencia
de ingresos entre los distritos metropolitanos y agrario se hizo cada vez mas grande. Fue
por ello que en 1970 se promovid una innovacién que tenia como objetivo mejorar los
ambientes para vivienda en tierra agrarias, mientras se maximizaba la productividad
agricola, al reasignar tierras y el uso de semillas mejoradas, a la vez que se apoyaba la

mejora de infraestructura de carreteras.
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RELACION BILATERAL ENTRE COLOMBIA'Y COREA DEL

SUR

Balanza Comercial entre Colombia y Corea del Sur.

Balanza comercial Colombia — Corea del Sur
2006 -2009
(US$ millones FOB)
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Fuente: DANE. Calculos Proexport

La balanza comercial Colombia- Corea del Sur, demuestra un comportamiento deficitario
para los periodos comprendido entre los afios 2006 a 2009. En el 2006 fue de US$504
millones, en el 2007 de US$723 millones, en el 2008 de US$740 millones y en el 2009 de
US$514 millones. En este ultimo afio, cabe resaltar, que la balanza comercial redujo su
déficit debido a la contraccién de la demanda interna colombiana, que se tradujo en

menores niveles de importacién desde Corea.

IMPORTACIONES

Como se observa en el gréafico, los niveles de importacion por parte de nuestro pais
crecieron un 18,29% entre los afios 2006 y 2007, pasando de US$705 millones a US$834
millones, de igual forma se tuvo un aumento de s6lo 2,39% para el afio 2008,
representado en US$854 millones. Asi mismo, para el afio 2009, el pais importd 27,8%
menos de lo que importaba en el 2008, es decir US$621 millones. La razén de la caida
en las importaciones a este socio comercial, se deben principalmente a la contraccion de
la demanda interna colombiana. Es importante resaltar, que el nimero de productos
importados desde Corea se ha comportado de manera creciente, es decir, en el afio 2000
se registraban 790 subpartidas arancelarias con valores mayores a US$5 mil, luego en el
2009 el ascenso fue de 1073 subpartidas arancelarias. A continuacion la Tabla 1 presenta

esos indicadores.
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Tabla 2. Principales Bienes importados por Colombia desde Corea del Sur

Miles de US$
Subpartida_|Descripcion* 2000 2005 200 2009]
8703233000 [Los demas vehiculos para el fransporte de personas, con motor de émbolo, de ciindrada > 1.500 cm3 <= 3.000 cm3. - - 01940 90366
703229000 [Los demds vehiculos para el transporte de personas, con motor de émbolo, de clindrada > 1.000 cm3<=1.500 cm3. 40,1639 359406
B703231000 |Gamperos (4 x4), para el transporte de personas, con motor de émbolo allemativo, de ciindrada > 1.500 cm3 <= 3.000 cm3. 2| 33682
8703321000 |Camperos (4 x4), con motor de émbalo , de encendido por compresion, clindrada > 1.500 em3 <= 2.500 cmd. aesia] 0266
8703241000 |Camperos (4 x4), para el transporte de parsonas, con motor de émbolo altemativo, de cilindrada > 3.000 cm3. - 0532] 190135
3907601000 |Poli {terefialato de efileno) con didxido de fitanio. 5260 2887 154459
8517120000 |Teléfonos maviles (celulares) y los de olras redes inalambricas. - - 66.853,7 152575
BA15101000 |Maquinas y apartos para acondicionamiento de aire con motor y los disposfives para modiicar temperatura y humedad 16821 7ea7p|  assa9| 142685
3901200000 |Polietileno de densidad superior o igual a 0.94. 84641 120 351162 126658
4011201000 |Neuméicos {llantas neum:ticas) nuevos de caucho radiales, de los tipos ufilizades en autobuses o camiones. - 124110 146%.3 121265
3429520000 |Maquinas autopropulsadas cuya superestructura pueda girar 360 grados. - 23| somp| 112001
3301100000 |Polictileno de densidad infierior a 0.94. 26376 190852 23632 10.664.5
3450200000 |Maquinas para lavar ropa, inciuso con dispesitivo de Secadd, de capacidad superior  10Kg. 2912| 8a7e|  13zT2| 10505
3817001000 |Dodecibenceno - 70103 254516 104835
3421299000 |Los dems aparatos para fitrar o depurar liquidos. 92 02| ae7|  9emap
B702101000 |Vehiculos automaves, con motor de émbolo, de encendido por compresin , para el transporte de personas {max 16). 1516] 495  T288|  91035
8704211000 |Los demas vehiculos para el fransporte de mercancias, con motor de émbolo , encendido por compresion | peso total <= 4,537 - - 1271587 89171
8703329000 |Los demas vehiculos con mofor de émbolo, de encendido por compresion , de ciindrada > 1.500 cm3 <= 2.500 cm3. 69291 8.5085
3906902100 |Poliacrilato de sodio, con capacidad de absorcidn de cloruro de sodio al 1%, >= 20 veces su propio peso. 36251 78671
8521909000 |Los dems aparatos de grabacion o de reproduccion de imagen y sorido (videos) - 155414 675
9013809000 |Los demas dispositivas, aparatos e instrumentos de dptica, no expresados ni comprendidos en ofra parte de este capitulo. 07 14 6.3485
8703331000 |Campesos (4 x4), con motor de émibolo (piston], de encendido por compresion (Diesel o semi-Dies), de ciindrada > 2.500 cm - 67848| 6336
4011101000 |Neumdticos nuevos de caucho radiales, para automdviles de turismo 30326 88M9 62253
9306901100 |Municiones y proyecties para amas de querra. 6o419| 59560
8708809090 |Los demis sistemas de suspensicn y sus partes - 62|  sTR26
8507100000 [Acumuladores eléctricos de plomo del fipo de los utilizados para e amanque de los motores de explosion. 04 49363 49698
8704230000 [Vehiculos automdviles para f transporte de mercancias, con motor de émbolo , encendido por compresion, de peso > 201 56815 48376
8527910000 [Los demds aparatos receptores de radiodifusion, combinados con grabador o reproductor de sonido. 130749 43703
3418109000 |Las demas combinaciones de refigerador y congelador, con puerias exteriores separadas, aunque no Sean elécricos. - - siea| a7
2929101000 |Toluen-diisocianain. 825 M2 63851 40903
Subtotal 30 productos 16.478,7 SB.0ST,T| 514.0389| 4285832
Participacion % -] 165 559 83,1
Total importado o_rig'nariode Corea del Sur 248.019,7| 5934058 | 9198197| 679.7133
* Descricion modiicada
Fuente: DANE
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Grafica 7. Fuente: DANE

Dado el anterior gréafico relacionado a las importaciones segun el nivel de intensidad
tecnoldgica, puede verificarse que el mayor porcentaje de compras a Corea entre los afios
2000-2009, es representado por componentes de tecnologia media (76,6%), es decir,
vehiculos y autopartes (40%), compras de granulos de poliéster de uso textil, aparatos
para acondicionar el aire (ventiladores), polietileno, lavadoras, dodecilbenceno y aparatos

para filtrar liquidos.

Continuando con los mayores porcentajes de compra se encuentran las importaciones de
alta tecnologia (8,9% del total en el 2009) destacdndose las compras de teléfonos
celulares (aunque en el 2009 decayeron en 77,8%), instrumentos de dptica, acumuladores

eléctricos y camaras de TV.

Las importaciones referidas a recursos naturales representaron un 7,3% de las compras al
socio asiatico, determinadas en neumaticos, toluendiisocianato (producto quimico que
sirve para recubrimientos para pisos y terminaciones de madera, pinturas, sellantes,
barnices, esmaltes para cables, adhesivos, entre otros) y otros productos quimicos como

cianuros y oxicianuros.

Finalmente, dados los bienes importados de baja tecnologia que representaron el 6,9 %

del total, se encontraron barras y productos laminados, hilados y perfiles de hierro.

A continuacién se presentan los subsectores no tradicionales importados por Colombia

desde Corea para el afio 2009:

e Vehiculos por US$237,8 millones FOB. Participacion del subsector 38,3%
e Pléasticos en formas primarias por US$53,4 millones FOB. Participacion del
subsector 8,6%.

e Maquinaria industrial por US$49,9 millones FOB. Participacion del subsector 8%.

EXPORTACIONES

Como se detalla en la balanza comercial de ambos paises, los niveles de exportaciones
durante el periodo de estudio han disminuido considerablemente. Al observar en 2006
los niveles exportados cercanos a los US$201 millones y comparandolos con los
resultantes en el 2009 de so6lo US$107 millones, puede evidenciarse la pérdida del

dinamismo exportador por parte de la nacion. Queda notificado que estamos exportando
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46,76% de lo que haciamos en el 2006. Luego, es precisamente ese afio, en el que
Colombia alcanza su méximo histérico, gracias a las mayores exportaciones de
Ferroniquel (US$135 millones) que representaron un total del 68% de ventas a ese pais, y

que también resultaron favorecidas por el incremento del precio del mismo.

Aunque este pais asiatico no es uno de los principales mercados de destino, en el periodo
2007-2009 represento el 0,3% de las exportaciones totales de Colombia. En estos afios
estas se han mantenido en US$100 millones. En comparacién al afio 2000 en el que se
registraban ventas en 20 subpartidas arancelarias con valores superiores a US$5 mil, para
el 2009 el numero de subpartidas se incrementd a 63. Se debe aprovechar la demanda de

este mercado por importaciones internacionales diversificando los productos a exportar.

La siguiente tabla presenta los principales bienes exportados y sus respectivas subpartidas
arancelarias, dado el periodo de estudio afios 2000-2009. Se resalta que en el afio 2009,
fue el café el principal bien de exportacion hacia Corea, con ventas registradas de US$48

millones.

TABLA 2
Principales bienes exportados por Colombia a Corea del Sur

Miles de US$

Subpartida _|Descripcion 2000, ltﬂ 2008] 2009
0901119000 [Los demas cafés sin tostar, sin descaieinar. 14.8354 206385 39.139.3 487223
7202600000 |Ferroniquel. 258935 944930 304250 18.660,7
7404000010 |Desperdicios y desechos, de cobre, con contenido en peso igual ¢ g 209386 49347 18463 4 13.958,1

7602000000 |Desperdicios y desechos, de aluminic. 448 1.106,5 40298 4.1470
3624909100 [Maneb, zineb, mancozeb. - - -

7404000090 |Los demas desperdicios y desechos, de cobre. - - 27606 32984
7406200000 |Polvo de estructura laminar; escamillas de cobre 3885 1.690,4 25829 1.980,1
3808929900 |Los demas fungicidas. - - 13 16653

3004902900 |Los demas medicamentos para uso humano. - - - 15815
2101110090 [Los demés extractos, esencias y concentrados de café - - T84 13540
9503009910 |Glebos de latex de caucho natural. - - 1.1629 910,1
7204300000 |Desperdicios y desechos, de hiermo o de acero estafiados. - - 1.956,6 8818
4103200000 |Cueras y pieles en bruto, de reptil (frescos o salados, secos, encalal - 571 2022 6119
1701119000 |Los demas azlicares en bruto de cafia, sin adicion de aromatizante - 48314 1528 5730
4202210000 |Bolsos de mano, incluso con bandolera o sin asas, con la superficie 19 - 1434 5116
2101110010 |Café soluble liofiizado, con granulometria de 2.0 - 3.00 mm. - 1.538,1 5206

4104110000 |Cueros y pieles, curfidos, de bovino (incluido el bifalo) o de equino, 1155 224 4858

1704901000 [Bombones, caramelos, confites y pastillas. 2497 5288 1474 2995
3802100000 |Polipropileno. - - - 2250
0301100000 |Peces omamentales. 16,1 18,2 1073 M3
0803001200 |Bananas o platanos frescos del tipo "cavendish valery™. - B31 385 2044
£110309000 |Sueteres (jerseis), "pullovers”, "cardigans”, chalecos y articulos simi - - 758 1623
7403220000 |Aleaciones a base de cobre-eatafio (bronce). - - 23222 151,1
1806209000 |Las demas preparciones alimenticias que contengan cacao, en blog| - 86,9 1480
1511900000 [Los demés aceites de palma y sus fracciones, incluso refinados, pe! - 189 1 1308
2106904000 |Autolizadoes de levaduras. 14,7 59,0 2400 1304
2704001000 |Coques y semicoques de hulla, incluso aglomerad - - - 1258
7103912000 |E ldas trabajadas de ofro modo, clasificadas, sin ensartar, mor 4350 - 6994 1144
0603199000 |Las demas flores y capullos frescos, cortados para ramos o adom - - 434 ma
7802000000 _{Desperdicios y desechos, de plomo. - - - 88,8
Subtotal 30 productos 449183 | 1335751 107.447,3 | 106.024,5
Participacion % 9,5 93,3 950 99,0

Total exportado a Corea del Sur 45.585,0 |  135.949,5] 113.411,1 ] 1074311

Fuente: DANE
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Continuando con el analisis de las exportaciones desde Colombia hacia Corea del Sur,
cabe resaltar la diferenciacion en términos de intensidad tecnoldgica, con el fin de evaluar
las exportaciones que concentran ventas segun bienes de media, alta o baja tecnologia. El

analisis del grafico 2 se presenta en el siguiente parrafo.

Exportaciones de Colombia a Corea
Participacion por intensidad tecnolégica
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Fuente: DANE-Mincomercio

Hasta el afio 2006, las exportaciones se concentraban en las ventas de los bienes de media
tecnologia, debido principalmente al peso que generaba el Ferroniquel. A partir de ese
afio sin embargo, fueron los bienes primarios los que concentraron las exportaciones y
sus niveles de ventas (48.4% del total en el 2009) asi como los basados en recursos
naturales (24.7% del total en 2009). Entre los bienes primarios se resalta el café
considerado en el 2007 como el principal bien de exportacion a ese mercado sumando un
total de ventas de US$48.7 millones méas del doble de lo exportado en el 2006. Por su
parte los recursos naturales destacan los desperdicios de minerales (cobre, aluminio,
hierro), ventas de azucar (bombones, dulces, caramelos) por US$572 millones y US$299
mil en el 20009.

De igual forma, se tienen las exportaciones de media tecnologia (23,1% en 2009) cuyo
principal producto fue el ferroniquel y siguiéndole los fungicidas con ventas de US$5, 6
millones. También se tiene la baja tecnologia tales como exportaciones de globos de
latex, de caucho natural, bolsos de mano en cuero, cueros o pieles de bovino y suéteres.
Concluyendo se tiene la alta tecnologia (1,6% del total en 2009) en el que solamente se
destacaron exportaciones de medicamentos para uso humano por cerca de US$1,6

millones.
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INVERSION EXTRANJERA DIRECTA

IED Corea del Sur en el Mundo

Inversion Extranjera Directa de Corea
hacia el mundo por Pais 2003 — 2009 (%)

India j0%
Vietnam 10%

De acuerdo al FDI Markets, Corea del sur dirigié su IED principalmente a China, con un
28% de un inversion de US$170.772 Millones, la cual fue dirigida a los sectores de

semiconductores, componentes eléctricos y ensamble de vehiculos.

En segundo lugar esta Estados Unidos, con una inversion del 10% de una inversion de
US$ 170.772 Millones, la cual fue dirigida a los sectores de semiconductores, ensamble

de vehiculos y autopartes.

La lista la completan India con un 10%, Vietnam con 8%, Filipinas con 4%, Rusia con

4% y Brasil con un 3%

IED Corea del

Sur en Inversién Extranjera Directa de Corea hacia Latinoamérica por pais
2003 — 2009 (%)
Latinoamérica

Colombla Otros
4%

México
:



Fuente: FDI Markets

Aunque la inversion extranjera directa en Latinoamérica, no alcanza las exuberantes
cifras que Corea del Sur invierte en paises como China, Corea del Sur ha invertido méas
de US$10.823,5 Millones en este continente debido a sus proyectos Greenfield. Los
paises latinoamericanos con mayor auge para Corea del Sur, en cuanto a IED se refiere,
son Brasil, México y le siguen Rep. Dominicana, Venezuela y Colombia con un 3% de
participacion.

Inversiéon Extranjera Directa de Corea hacia Latinoamérica
por sector econémico 2003 - 2009 (%)

Electronica
de
Consumo

Fuente: FDI Markets
*Incluye: Proyectos abiertos o en marcha (US$1.054 Millones) y proyectos anunciados (US$9.769 Millones)

Como podemos observar en la gréfica anterior, entre el afio 2003 y el afio 2009, de la
inversion total (77 proyectos de inversién), 55 de esos proyectos ya han sido anunciados
y comprenden el US$9.769 Millones. Y el 22 restante, el cual comprende una suma de

US$ 1.054 Millones, ya han sido puestos en marcha.

Analizando la grafica anterior, Los principales sectores de mayor interés para Corea del
Sur, segun respecta a IED en Latinoamérica, son Metales, la electronica de consumo, y el

ensamble de autos.

IED Corea del Sur en Colombia
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Colombia se posiciona como el quinto pais en Latinoamérica como destino de IED para

Corea del Sur con un monto de US$309.8 Millones. Desde 1994 hasta el tercer trimestre

de 2009, la inversion en Colombia por parte de Corea del Sur asciende a US$66,1

Millones, siendo los sectores de Comercio, construccion y comunicaciones los mas

seductores para el pais Coreano.
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Total: US$ 30,9 millones
Fuente: Registros de Inversién (ver pie de pagina 2), Banco de la Republica
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Proyectos realizados por inversionistas Coreanos en Colombia

Fecha Fima Website Ciudad de destino Sector

2008 Daewoo www.daewoo.com Pereira Autopartes

2009 Samsung WWW. SEMSUNG.com Pereira Electrénica de Consumo
2007 Hyundai Motor  worldwide.hyundai.com Gimﬁgh o oreira, Autopartes

2005 [Skyzen www.skyzen.com.mx http://worldwide.hyundai.com Comunicaciones
2003 LG www.lg.co.kr [ N.A Componentes electronicos

Fuente: FDi Markets

Aun asi, siendo Corea del sur, uno de los principales exportadores de capital hacia el

mundo, su IED en Colombia sélo representa el 0,5% de la inversion en todo el mundo. La

IED que hace Corea del Sur hacia el pais es insignificante comparada con la inversion
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realizada por paises como Estados unidos y Espafia, cuyas inversiones representan el 16%

y 5% respectivamente.

De lo anterior podemos decir que Corea del Sur todavia no ha dinamizado sus flujos de

inversion significativamente hacia el pais, es decir, que el 0,5% es una pequefia parte del

potencial que Colombia puede ofrecer a Corea del Sur. Existe un gran potencial de

explotacion.

Especificamente, los principales sectores de inversién Coreana en Colombia, segun

concluyeron el estado colombiano en apoyo con la firma consultora Mckinsey, se

identificaron ciertos sectores que presentan una gran oportunidad para los inversionistas,

los cuales son:

Sector

Potenciel

Biccombustibles

Exancién del Impussto & |a Renta por diez afics.
6,5 millones de hectareas pare la produccidn da
biocomioustiblas.

Quinto productor mundial de eceite de palma.
Productivided de 9.000 Itros de atancl por
hesctarea afio.

Mercado cracente: para el 2020, produccion de
1.400 millones de hiros de etanal y 1.200 millonas
de litros de bicdiess! anuelmenta.

Creacidn de un “sello verde® para identificer la
prodwccidn Macional con buenas practicas
sociehes,

Cosméticos

Sanicios da T

Mercedo de USD 2,600 millones y preduccian de
USD 2.370 millones.

Les exporiacionas de cosméticos crecieron un
23 antre 200G v 20007,

Segundo pals con mayer dversidad de flora en
América Letina.

Se espera gus el mercado masculing crezea el
20t anuel.

Les mujeres colombianes gastan mas del doble
gue las mujeres ewropeas (como proporcidn da
ey ingresa).

Mas de 242,000 profesionales y técnicas
disponibles para trabajer an la industria de
cosméticos.

Productas con ingredientes natureles crecleron
8% antre 2003 y 2008,

27.000 graduados de Administracidn y 13.000
greduados de Ingenieria al afio.

Siete ciudedes con mas de 500,000 hebitantes.
Acanto espariol neutral.

Mercedo: USD 1,000 millcnes, crecid 42% en fras
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afos.

Turisma

1,45 Millones de extranjarcs visitaron Colombia
an al Z004.

El crecimisnto del buriamo en Colombia (8,73%)
mas que duplicd el mundial (29:).

Exancién Impuesto a la Renta para hoteles
nuevosremodeledos.

Turizmo Médco

Programe Plonero en la reproduccion
inmunologica: el primer be de probeta nacido
an &.L; el primer marcapasos dal mundo.
Colombia es el segundo pals en Infrasstructure
Ciantifice y de Salud de América Lating: [IMD,
BO0E).

3.000 médcos generales graduedos al efo.

Infresstructura

Proyecios de infrasstruciure que slo en 2008
suman mas da USD 25 mil millones.

Otros sectores adicionales que pueden ser de gran interés para inversionistas coreanos

son:

Sector

Porgue Colombla

Industria automotriz

Alta calidad de la mano de obra colomblana.
Aungue en este sector el mercade coreanc ya ha
penatrado el mercado, se puede profundizar.
Emprasas Huyndal, Kia, Ssang¥ong

Ciorea es nuestro tercer proveedor, desgués de
hédxico y Jlapdon, por un valor premedio anual de
JE0%209 millones entre 2003 y 2007

htetalmecdnica y magquinaria e industria de equipos

El principal producto que importa Colombia es
rnaguinaria

Industria de dispositivas médicos

Colombla es exportador de estos productos

Petroguimica

La ampliacidn de |a refineria de Cartagena ofrece
oporiunidades en toda la cadena petroguimica,
en la que Corea podria ser un iImportante
proveedor

Recursos naturales e infraestructura conexa

Proyvectos de exploracidén de carbdn, desarrollo
de infraestructura conexa (por ejemplo, puertos
¥ carrateras, etc. para la explotacin y
comercializacidn) y bas servicios necesarios en
esta Industria

Agroindustria especifica de productas de nicho

Cencentrades de frutas v flores (por ejemplo, los
claveles azules) son dos de los principales
productos de expartacién en Colombla, después
de los preductes tradicionales como el caféy
nifguel

Fuente: Proexport , Fedesarrollo.
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PERFIL LOGISTICO DESDE COLOMBIA A COREA DEL SUR

El modo de transporte que se utiliza para exportar desde Colombia a Corea del Sur es por

via maritima o aérea.

A continuacién se exponen las exportaciones realizadas a Corea del Sur de acuerdo al

modo de transporte utilizado, entre los afios 2008 a 2010.

Transporte Maritimo

Toneladas

35.686 36.661

2008 2009

Fuente: Proexport.

Transporte Aéreo

Toneladas

206

68

2008 2009

Fuente: Proexport.

Valor FOB USD (Millones)

368
2.002.565
I ] ]

2008 2009 2010

2010

Valor FOB USD (Millones)

5
4 I
| I

2010 2008 2009 2010

225

Como podemos analizar en las graficas, el transporte que mas se utiliza es el maritimo,

aun asi, el aéreo también maneja una cuantia relevante en exportaciones.
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El indice de desempefio logistico (LPI por sus siglas en ingles), brinda a los exportadores
Colombianos una percepcidon sobre la logistica del pais Surcoreano, el cual tiene un LPI

de 3.64 de 5 (Siendo 5 la mejor calificacion y 1 la peor).

Int. Country
LPI Rank

1 Germany

2 Singapore

3 Sweden

4 Netherlands
5 Luxembourg
6 Switzerland
7 Japan

8 United Kingdom
9 Belgium

10 Norway

11 Ireland

12 Finland

13 Hong Kong, China
14 Canada

15 United States

16 Denmark

17 France

18 Australia

19 Austria

20 Taiwan

21 New Zealand

22 Italy

23 Korea, Rep.

24 United Arab Emirates

Fuente: World Bank, Logistics Performance Index.

score 3.64 score 2.77

Calificacion Total

rank 23 | rank 72
Eficiencia aduanera score 3.33 score 2:50

rank 26 rank 66
Calidad de la score 3.62  score 2.59
Infraestructura rank 23 rank 62
Competitividad de score 3.47  score 2.54
transporte internacional rank 15 rank 112
Competencia y calidad score 3.64 score 2.75
en los servicios rank 23 rank 61
Capacidad de score 3.83  score 2.75
seguimiento y rastreo a rank 23 rank 82
P_untualidad en el score 3.97  score 3.52
transporte de Carga rank 28 rank 64

Fuente: Banco Mundial, LPI.

Como podemos analizar en las graficas anteriores, Corea del Sur tiene una mejor
disposicion logistica que Colombia, el cual se ubico en el puesto 72 del LPI (Logistics

Performance Index).
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Fuente: Proexport.

Corea del sur cuenta con una estructura portuaria de méas de 25 puertos, los cuales se
extienden a lo largo de sus costas y les permite una mejor eficiencia en despacho y
llegada de mercancias. Aun asi, el principal puerto hacia donde Colombia exporta la
mercancia, via maritima, es el de Pusan (Busan). Este puerto desempefia un papel
estratégico para Corea del Sur, ya que conecta el océano pacifico con el continente

asiatico. Es por ello que se considera la puerta de entrada a la Republica de Corea.

Servicios Maritimos

Segun Proexport, existen en Buenaventura, cinco servicios de ruta directa con tiempos de
transito entre 28 y 46 dias hacia Pusan (Busan), y ocho navieras con cambio de buque en
Hong Kong, Panama, México y Japdn, que manejan tiempos de transito de hasta 58 dias
hacia el mismo puerto (Pusan - Busan)

A continuacién, se muestran las frecuencias y tiempos de transito que se manejan desde

los puertos colombianos, el transporte de mercancias hacia Pusan (Busan)
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Origen Destino Tiempo de Tiempo Transito  Frecuencia

Transito directo  con conexion

(dias) (dias)
Barranquilla ~ Pusan(Busan) 30-40 Semanal
B/Ventura Pusan(Busan) 28-46 23-58 Semanal
Cartagena Pusan(Busan) 31 23-53 Semanal

Fuente: Proexport, Rutas Maritimas Procesadas por Proexport.

Acceso Aéreo

Fuente: Proexport.

Corea del Sur cuenta con un total de 105 aeropuertos distribuidos a lo largo del territorio
Surcoreano. Los aeropuertos que concentran mayor cantidad de trafico son: El aeropuerto

Internacional de Incheon de Seul y el aeropuerto Internacional Gimhae.
Servicios Aéreos
Colombia no cuenta con un servicio de vuelo directo hacia Corea del Sur, Cuenta con

vuelos indirectos desde Bogota, y la movilizacion de la carga se efectla a través de

servicios con conexiones en Canada, Luxemburgo, Alemania, Estados Unidos y Taiwan.
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A continuacion se muestran las frecuencias y tiempos de transito que manejan las

Aerolineas con las que se tienen conexiones para prestar el servicio hacia Corea del Sur.

@ VANCOUVER — CANADA Todos los Dias Pasajeros
TORONTO — CANADA )
AIR CANADA
Continental } B
Airlines 53 HOUSTON - ESTADOS UNIDOS Todos los Dias Pasajeros
Cargo w%%ill-
& M";E':f::f:““o AMSTERDAM - PAISES BAJOS Martes a Domingo Carga
Martes, Viernes y
cargolux LUXEMBURGO - LUXEMBURGO Dormingo Carga
.ol MIAMI — ESTADOS UNIDOS .
[
acro TAIPET - TAIWAN Lunes a Sabados Carga
@ Lufthansa FRANKFURT - ALEMANIA Martes a Domingo Carga

Fuente: Proexport, rutas aéreas procesadas por Proexport.

OTROS ASPECTOS PARA MANEJO LOGISTICO EN DESTINO

Documentacion requerida para el ingreso de mercancias desde Colombia hacia Corea del
Sur.

*Envios Comerciales
e 2 Facturas comerciales
e Factura consular cuando es requerida por el oficial de aduana
e Licencia de importacién
e Certificado de origen

e Carta de garantia del banco.

*Envios de Muestras

e 2 Facturas pro forma.
*Transporte de Muestras Sin Valor Comercial
“Se entiende por muestras sin valor comercial a aquellas mercancias que unicamente

tienen por finalidad demostrar sus caracteristicas y que carecen de valor comercial por si

mismas, las cuales no deben ser destinadas a la venta en el Pais.
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Dentro del manejo de mercancias por via aérea, ya sea como muestras sin valor comercial
0 envios urgentes, se destacan las ALIANZAS que PROEXPORT Colombia ha suscrito
con diversas transportadoras, para reducir el costo de los envios en que incurren aquellas

empresas que trabajan en los diferentes programas ofrecidos por nuestra entidad”.

*Indicador Comercio Transfronterizo

Los costos y procedimientos relacionados con la importacién y exportacion de un
embarque estandar de mercancias se detallan bajo este tema. Cada procedimiento oficial
se registra comenzando desde el acuerdo final entre las dos partes y terminando con la
entrega de las mercancias.

“Exportacion

Numero de Documentos para Exportar: 3

Numero de Dias para Exportar: 8

Costo de Exportacion en US$ por Contenedor: 790

*Importacion

Numero de Documentos para Importar: 3

Numero de Dias para Importar: 7

Costo de Importacion en US$ por Contenedor: 790

*Fuente: Proexport.

NORMATIVIDAD FITOSANITARIA

Corea aplica la norma NIMF-15 desde el 1 de junio de 2005. Esta medida reduce el
riesgo de introduccion y/o dispersién de plagas cuarentenarias relacionadas con el
embalaje de madera (incluida la madera de estiba), fabricado de madera en bruto de
coniferas y no coniferas, utilizado en el comercio internacional.

Es decir que los exportadores que usen este tipo de embalajes, deben conseguir la
autorizacion NIMF 15. Para Colombia, el ICA es la entidad encargada de autorizar la
marca. (Ver NIMF 15 en Anexos)
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VALLE DEL CAUCA

La capital del departamento del Valle del Cauca es actualmente considerada la tercera

ciudad méas importante de Colombia.

Posicionada estratégicamente en el suroccidente del pais, Cali se encuentra ubicada cerca
del puerto maritimo de Buenaventura, el mas importante de Colombia, que comunica al

pais con la cuenca del Pacifico.

Ofrece oportunidades de inversion en sectores de tercerizacion de servicios, cosméticos y

productos de aseo, agroindustria e infraestructura de hoteleria y turismo.

Conocida como “la Sucursal del Cielo”, la ciudad es famosa también por su tradicional
Feria de Cali, un evento que desde 1957 convoca a nacionales y extranjeros a celebrar las

fiestas de fin de afio con mucho colorido, masica y cultura.
Economia

Segun el informe del Banco de la Republica “El Valle del Cauca aporté el 84,9% del total
de exportaciones de la regiéon en el 2011, con ventas externas que sumaron US$2.466

millones y un crecimiento anual de 11,8%, respecto al 2010

Ademas de ello, El Valle del Cauca aporta el 10% de las exportaciones agroindustriales
Colombiana y el 7% de las no tradicionales. Exportando el 43,8% de su produccion y
generando 35.000 empleos directos y cerca de 210.000 indirectos. Con dos puertos hacia
el pacifico, el de Buenaventura es catalogado como el principal puerto sobre el pacifico
en Latinoamérica, el cual mueve méas del 28% del comercio del pais y operan 990

frecuencias maritimas.

A continuacion se observara una serie de estadisticas que nos permite de forma detallada
conocer la economia del Valle del cauca y su posicionamiento dentro de la

region.
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http://www.elpais.com.co/elpais/valle/noticias/exportaciones-del-valle-del-cauca-aumentaron-57-en-2011

PIB por sectores, 2010

Colombia Valle del Cauca
Agricultura, Agricuftura,
ganaderia, caza, gar_uaqcrla. caza,
silviculturay sviculikay Comercio  Hoteles,

! esca
pesa Comercio Hoteles, Construccién ps %
8,5% 10,1% restaurantes, %
baresy similares

8,4% restaurantes,
baresysimilares
3,1%

3,5%
Consstzl.;zcidn Transporte,
& \ K 2lmacenamiento
Transpor?e, \ Industrias y comunicaciones \
almacenamiento | ~Mmanufactureras o7% \ ;
y comunicaciones \/- 16,4% a \ Industrias
9,3% ‘ manufactureras
2 18,6%
Actividades de
servicios sociales
17,1%
Retividadesce Establecimientos
servicios sociales s
19.4% financieros, Establecimientos
’ SEQUrOsY Otros finanderos,
4, SCRUIOS Y otros
5 30,9%
Fuente: DANE - Cuentas Nacionales Departamentales, noviembre de 2011
*Afio base 2005 F

uente: Ministerio de Comercio Industria y Turismo.

Se puede afirmar que el Valle del Cauca presenta el mismo comportamiento de los
sectores como participacion del PIB que Colombia. Para el 2010 el sector que mas
contribuyé al crecimiento de la region fueron los establecimientos Financieros con un
30.9% del PIB, lo sigue las industrias manufactureras y las actividades de servicios
sociales con 18,6% y 17.1% del PIB respectivamente. Aunque se podria pensar que la
actividad agricola tuviera una mayor participacion, puesto que el Valle del Cauca cuenta
con grandes ingenios de azUcar, esta actividad solo corresponde el 5.6% del PIB. Por el
otro lado, el sector de Hoteles y restaurantes proporcionan solo el 3% del PIB, situacién

que lleva a pensar en estrategias de turismo para promover la inversion y recreacién en
dicha region.
== Departamento del Valle del Cauca
Competitividad

Escalafon de competitividad departamental 2009*
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Fuente: Ministerio de Comercio, Industria y Turismo.

De la gréafica anterior, se puede concluir que el Valle del Cauca es el tercer departamento
més competitivo en Colombia en el 2009. El buen clima para los negocios, el contar con
puerto maritimo en el departamento, las excelentes carreteras con que cuenta, el contar
con zona industrial en donde se ubican las mas grandes multinacionales del pais, sin
contar con, la geografica del Valle, el clima y la calidez de su gente. Lo que lleva a
pensar que el Valle del Cauca es una de las regiones més importantes en Colombia, con

perspectiva al mercado internacional.

Tasa de desempleo* (2001 - Ene 2012)

200 =+—Total nacional ~&-Cali- Yumbo Total 23 ciudades
18,0 b
16,0
148
140
120 - /012,3
1145
100
80 -
2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2008 2010 2011 Mow11-
Ene 12
* Promedio afio
Fuente: DANE - Gran Encuesta de Hogares, febrero de 2012 =

uente: Ministerio de Comercio Industria y Turismo.

Aunque el Valle del Cauca cuenta con factores muy prosperos para la region, el
desempleo es una problematica social que ain no se ha podido erradicar. Para comienzos
de década el pais en general contaba con una tasa de desempleo de dos digitos, la cual
comienza a decrecer en los afios siguientes; alcanzando su punto minimo en el 2007,
aproximada una tasa del12 puntos, a partir de ese afio, el comportamiento de dicha region
sera contradictorio al total, para el 2011 la tasa de desempleo nacional alcanzo 12.5, la de
otras ciudades fue de 11,5 y la del valle del cauca (Cali-Yumbo) fue de 48.5; esto nos da
a pensar que el Valle del Cauca es una de las regiones con mas desempleo en Colombia.
Se puede pensar que las diferentes negociaciones internacionales, la inversion extranjera
y la confianza de inversionistas pueden generar mayor empleo en las industrias de la

region, pero esto debe estar acompafiado de politicas publicas locales que garantice la
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generacion de empleos formales y aumentar los incentivos de las diferentes industrias,

como de servicios, construccion, turismo de la region.

Facilidad para hacer negocios (Doing Business)
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uente: Ministerio de Comercio, Industria y Turismo.

El gran proceso de tramitologia para las exportaciones e importaciones para cumplir con
los multiples requisitos de la aduana, lo cual retrasan dichos procesos; la baja
competitividad de puerto debido a su poca profundidad, lo que impide el ingreso de
grandes buques y el no contar con lineas férreas que conecten las principales ciudades
con el puerto para trasportar carga, lo cual conlleva a que el transporte de esta solo se
realice via carretera; lo cual a pesar de la buena infraestructura que tenemos en carreteras,
hace més lento y mas costoso el trasporte de la carga hacia el puerto para las
exportaciones o pues del puerto hacia el interior con las importaciones, nos lleva a ubicar
a la capital del Valle del cauca en la peor lugar del escalafén de la facilidad para hacer
negocios (Doing Bussines). Situacidn que pone en riesgo la competitividad de la region a

la hora de enfrentar tratados internacionales.
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Entre enero-noviembre de 2011, el departamento
del Valle del Cauca exportd US$2.059 millones.

« Los principales productos fueron:
azicares de cafa o remolacha,
bombones, caramelos, confites y
pasfillas sin cacao, acumuladores
eléctricos de plomo ulilizados

A 2050 para el armanque de motores de
FRTIV a4% 1026 'y embolo.
11,8% . .

1050 - Los principales destinos fueron:

Joan - 120 Ecuador, Estados Unidos y Per.
i

1850 1
g i 1.542
= 1800 "
E 183D 1

L - —

e {7 e

1300+ T T r e

O 2009 FE 2010 FOE Era-floy 2020 TSI Eae-Maw 2011

Entre enero y noviembre de 2011 el registrd de empresas gue
exportaron productos no tradicionales al mundo fueron 824, Volver

Fuente: Proexport

Observando las estadisticas desde el 2009, se observa un leve aumento en el volumen de
las exportaciones, sin embargo no es muy representativo. Para el 2009 el Calle del Cauca
exporto US$1.940 millones FOB, para el 2010 se presentd un nivel de exportacion entre
enero-noviembre de US$1.842 millones FOB y para el afio pasado presento un aumento
de 11.8% alcanzando US$2.059milloes FOB. Lo que lleva a pensar que las estrategias
para aumentar el comercio exterior en donde se involucre empresas del Valle del cauca
son bajas, sabiendo que los principales productos de exportacion son los no tradicionales

como azucar de cafia entre otros.
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Principales productos de exportaciéon (2010 - Enero 2012)
Miles de délares FOB
Pt Descripcion * Enerodiciembre Enero
2010 2011 2011 2012

1701 | Azicar de cafa o de I y Qi pura. en esta 320815 451325 137712 38040

1704 | Adticulos de confiteria sin cacao (incluido el chocolate blanco) 177679 227802 10098 12089

4011 | Neumaticos (llantas neumaticas) nuevos de caucho 120215 155241 5128 11470

4802 | Papel y carton, sin estucar ni recubar, de los tipos wuiilizados para escribf 90.392 85427 8564 10 566

7108 | Oro (incluido e oro platinado) en bruto, semilabrado o en poho 200,603 180.405 13.048 5850

3004 | Medicamentos {excepto los productos de las partidas 30.02, 30.056 30 74845 78.958 6.389 573

2918 | Acidos carboxilicos con funciones d P y sus anh| 46.875 a9 3828 4920

0901 | Café. incluso tostado o descafeinado; cascara y cascarilla de café, sucef 102.007 109.261 13345 4.065

8507 | Acumutadores eléctncos, incluides sus separadores, aungue sean cuad 54917 81.746 6254 3984

7013 | Adticulos de wdnio para senicio de masa, cocina, tocador, bafio, oficina 31242 41.868 365 3356

3401 | Jabon: productos y preparaciones organicos tensoactivos usados coma | B25 50664 21% 2741

4804 | Papel y caton Kraft, s estucar me recubne, en bobmas (rollos) o en hojaf 26305 %832 29% 2545

1806 | Chocolate y demas preparaciones almenticias que contengan cacao 18.199 28145 1406 24%8

8544 | Hilos, cables (incluidos los coaxales) y demas conductores aistados par 3913 58740 s 2428 At /,," Papely carton
3306 | Preparaciones para higene bucal o dental, incluidos los pohos y cremas| 36178 34 658 1663 2234 elécincos ; 66%
Principales productos 1375682 1658.212 96.107 112583 25%

Participacion % 623 61,2 61,0 70,0 Acidos caboxiicos
Total general 2.206.819 2.466.762 157.583 160.947 3%
* descnpcidn modificada por OEE, Mncomercio

Fuente: Ministerio de Comercio Industria y Turismo.

En la gréafica y tabla anterior se observa los principales productos de exportacion que
realiza el Valle de Cauca en miles de ddlares FOB. De los cuales se destacan la azucar de
cafia con el 27% representado en US$451.325miles FOB, ademas la confiteria con un
7.5% la cual representa un US$177.679 miles FOB, neumaéticos 7.1%, papel carton 6.6%,
el resto de productos representa el 36.1%. Aqui se puede resaltar que la mayoria de
productos de industrias manufactureras, y es la produccién de las mismas la segunda
actividad méas importante en participacién del PIB del Valle del Cauca.

Principales destinos
Enero 2012

Amgentina. Canada.
Panama, 1:7% 1,6%
2,7%

Brasil. \

4,5%

Chile.
6,4%

Venezuela.
8,7%

México.
9,4%

Unidos.
012 11,1%

Fuente: Ministerio de Comercio, Industria y Turismo.
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Para la misma época los principales destinos de exportacion de los productos del Valle
del Cauca fueron Ecuador, Peru y Estados Unidos con una participacion del 19.6%,
17.6% y 11.1% respectivamente. De esto se puede rescatar que el rompimiento de las
relaciones bilaterales con Ecuador en el 2010 perjudicé a las exportaciones del Valle del
Cauca, cifra que se observa anteriormente. Al igual, se espera que con la firma de nuevos
convenios internacionales y la puesta en marcha de los ya firmados como el de Estados
Unidos las exportaciones del Valle del Cauca aumenten, siendo este pais el tercer

principal destino de los productos de dicha region.

Principales productos de importaciéon (2010 — Enero 2012)
Miles de délares CIF
Enero-diciembre Enero
Patida Descripcion *
2010 2011 2011 2012

4011 | Neumaticos (llantas neumaticas) nuevos de caucho 191.768 278 460 2947 29170

1005 | Maiz 170 660 199.231 18.017 13446 Noumiicos

8703 | Automéviles de turismo y demas vehiculos automdviles concebidos princ| 242 106 266 969 33.166 12155 84% Automoviles de

7408 | Alambre de cobre 186 837 185.190 10,486 10571 ;"“n N

3002 | Sangre humana; sangre animal preparada para usos terapéuticos, profilaf 63682 87693 4315 8607 A

1604 | Preparaciones y consenas de pescado, cawar y sus sucedaneos prepar 67.258 84 308 8942 7632 AT::_':& s
3901 | Polimeros de etlena en formas pimarias 55751 6973 5545 6523 { a5
8701 | Tractores (excepto las carretilas tractor de la patida 87 09) 6.023 52,386 1973 6313 -

9801 | Motocicletas (incluso con pedales) y cickos con motor auxiliar, con side 56.309 90.160 343 6.301 & I“ﬁ:

1507 | Aceite de soja (scya) y sus fracciones, incluso refinado, pero sin modffic: 54,096 104 276 10225 5209 ~ __Polimeros de
1001 | Tngo y moecajo (tranquillén) 80213 119.750 15.106 5.0%0 etdeno
3105 | Abonos minerales o quimicos. con dos o tres de los elementos fentilizan 46.954 70 961 ] ames [ f\ '1'3“:;3"-'5 19%
3104 | Abonos minerales o quimices potasicos 42412 73997 5965 4678 Resto \ ¢

8702 | Vehiculos automéniles para transpore de diez 0 mas personas, includo 10484 19 460 1384 4583 o.% \ \JMotoocletas
1201 | Habas (porotos. fijoles, fréjoles) de soja (soya), incluso quebrantadas 33241 41416 6 166 4376 \ %
Subtotal principales productos 1.307.793 1.743.629 146,773 129.640 5 s M”;OA:..-.:;e‘ sop
Participacion % nu nn 38,70 N A6 T 15% i

Total general 4.200.141 5.250.671 9.215 346.056
* descapcidn modificada por OEE, Mincomercio

Fuente: Ministerio de Comercio Industria y Turismo.

De la anterior y la siguiente estadisticas se pueden dar un andlisis general del
comportamiento de las importaciones hacia el Valle del Cauca, de los cuales se pueden
destacar los neumaticos con un 8.4% de participacion que equivale para el 2011 un
US$278.460 miles CIF, el Maiz con un 3.9%, el resto de productos no incluidos en la
gréafica anterior representan el 67.9%. Siendo la importacion de medios de trasporte como
automoviles de turismo, motocicletas, tractores y vehiculos de pasajeros importantes a la

hora de ingresar productos del exterior.
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Principales origenes
Enero 2012

Resto
26,9%

Canada.
3,3%
Corea ':Sur], Estados

Rep. De
3,4%

Chile.
3.4%

Peru.
5,3%

China.

Ar‘gentina. 14,8%

57%

Ecuador.

6,6% Mexico.

Brasil. 7,3%
6,8%

Fuente: Ministerio de Comercio Industria y Turismo.

Los paises mas destacados en el proceso de importacién en el Valle del Cauca son
Estados Unidos con un 16.4% del total, China con un 14.8% y México con 7.3%. Se
espera que con los diferentes tratados como USA, Corea del Sur, Canadd aumenten los
productos a menor precio que beneficien a los consumidores locales, sin olvidar las
medianas empresas que deberan ser prioridad para el gobierno y asi lograr que estas
aumenten su competitividad, sacando provecho de las negociaciones internacionales y no

que se vean afectadas por las misma.
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VALLE DEL CAUCA'Y COREA DEL SUR

Las exportaciones en el primer semestre del afio 2010, se muestran en la siguiente tabla,
la cual contiene los productos que Colombia exporto desde Enero a Abril del 2010.

La mayoria de los bienes importados fueron no tradicionales.

Tabla 1.1. Principales productos vallecaucanos exportados hacia Corea del Sur.

2010

DESCRIPCION ARANCEL

TOTAL VALOR FOB

ARTICULOS DE BOLSILLO O DE BOLSOS DE MANO (CARTERAS)- CON LA SUPERFICIE EXTERIOR DE CUERO NATURAL- D 20910,88| 1%
BOLSOS DE MANO (CARTERAS)- INCLUSO CON BANDOLERA O SIN ASAS- CON LA SUPERFICIE EXTERIOR DE CUERO NAT 563757,17| 14%
BOMBONES- CARAMELOS- CONFITES Y PASTILLAS SIN CACAO 103496,6 3%
CUEROS Y PIELES- CURTIDOS O CRUST- DE BOVINO (INCLUIDO EL BUFALO) O DE EQUINO- EN ESTADO HUMEDO (INC 797052,85| 19%
CUEROS Y PIELES- CURTIDOS O CRUST- DE BOVINO (INCLUIDO EL BUFALO) O DE EQUINO- EN ESTADO SECO (CRUST 2362,08 0%
DESPERDICIOS Y DESECHOS- DE ALUMINIO 82980,01 2%
LAS DEMAS MANUFACTURAS DE CUERO NATURAL O DE CUERO ARTIFICIAL O CUERO REGENERADO 5199,44 0%
LOS DMS AVIONES Y AERONAVES- DE PESO EN VACIO INFERIOR O IGUAL A 2.000 KG 51633,5 1%
LOS DMS AZUCARES EN BRUTO DE CANA- SIN ADICION DE AROMATIZANTE NI COLORANTE- EN ESTADO SOLIDO 508944,91 12%
LOS DMS CAFE SIN TOSTAR- SIN DESCAFEINAR 598235,34 15%
LOS DMS ESTUCHES PARA CAMARA- BOLSAS PARA HERRAMIENTAS Y CONTINENTES SIMILARES- CON LA SUPERFICIE EX 4484,3 0%
NEUMATICOS (LLANTAS NEUMATICAS) NUEVOS DE CAUCHO- DEL TIPO DE LOS UTILIZADOS EN AUTOBUSES O CAMIONES 5074,29 0%
PANTALONES LARGOS- PANTALONES CON PETO- PANTALONES CORTOS (CALZONES) Y SHORTS- DE PUNTO- DE FIBRAS S 17189,81] 0%
POLVO DE ESTRUCTURA LAMINA- DE COBRE; ESCAMILLAS DE COBRE 1234311,96 30%
POLVO DE ESTRUCTURA LAMINAR- DE ALUMINIO; ESCAMILLAS DE ALUMINIO 32952,84 1%
SUETERES (JERSEY S)- PULLOVERS- CARDIGANS- CHALECOS Y ARTICULOS SIMILARES- DE PUNTO- DE LAS DEMAS FIB 60056,87| 1%
Total general 4088642,85 100%

Fuente: Quintero Hermanos Ltda.

En relacién a la participacion porcentual de las respectivas industrias a las que pertenecen

los principales renglones de exportacion se observa en el grafico 1.2, una incidencia

mayoritaria en el nivel de exportaciones de las industrias basicas de metales no ferrosos

(31%) a esto le siguen las curtidurias y talleres de acabado (20%), fabricacion de

productos de cuero y sucedaneos de cuero excepto calzado (15%) y por ultimo las

fabricas y refinerias de azlcar con una participacion del 12%.
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Gréfico 1.2 Participacion % del tipo de industrias en las exportaciones a Corea.

B COMERCIO AL POR MAYOR DE MAQUINARIA Y

Participacion % del tipo de razén social en las HERRAMIENTA

expOftaClones a Corea afio 2010 M CURTIDURIAS Y TALLERES DE ACABADO.

2% M FABRICACION DE AERONAVES.

M FABRICACION DE CACAO CHOCOLATE Y
ARTICULOS DE CONFITERIA.

15%

B FABRICACION DE LLANTAS NEUMATICOS
CAMARAS

W FABRICACION DE PRODUCTOS DE CUERO Y
SUCEDANEOS DE CUERO EXCEPTO CALZADO

FABRICAS DE TEJIDOS DE PUNTO.

31%
FABRICAS Y REFINERIAS DE AZUCAR.

INDUSTRIAS BASICAS DE METALES NO
FERROSOS.

12%

2%
PRODUCTOS DE MOLINERIA.

Fuente: Célculos propios. Quintero Hermanos Limitada.

En referencia al afio 2011 el panorama exportador no presenta cambios muy distintivos,
los principales productos exportados son de nuevo productos relacionados a los
desperdicios y desechos de cobre, con un contenido en peso igual o superior a 94% de
cobre esto representa una participacion del casi (34%) del nivel FOB exportado. En
segundo lugar se denota la participacion de los demas azlcares en bruto de cafa, sin
adicién de aromatizante ni colorante en estado solido, con una participacion del (31%),
por Gltimo se destaca con una participacion del 19% todos los productos relacionados a
los bolsos de mano (carteras) incluso con bandolera o sin asas con la superficie exterior

de cuero natural.
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Tabla 1.2. Principales productos vallecaucanos exportados hacia Corea del Sur.
2011
DESCRIPCION ARANCEL Total Valor FOB US$ %

ACIDO CITRICO 131,89 0%
ARTICULOS DE BOLSILLO O DE BOLSOS DE MANO (CARTERAS)- CON LA SUPERFICIE EXTERIOR DE CUERO NATURAL- D 20979,47 1%
BAULES- MALETAS (VALWAS) Y MALETINES - INCLUIDOS LOS DE ASEO- CON LA SUPERFICIE EXTERIOR DE CUERO N 6162,25 0%
BOLSOS DE MANO (CARTERAS)- INCLUSO CON BANDOLERA O SIN ASAS- CON LA SUPERFICIE EXTERIOR DE CUERO NAT 686908,1 19%
BOMBONES- CARAMELOS- CONFITES Y PASTILLAS SIN CACAO 183612,5, 5%
DESPERDICIOS Y DESECHOS- DE ALUMINIO 40474,7 1%
DESPERDICIOS Y DESECHOS- DE COBRE- CON UN CONTENIDO EN PESO IGUAL O SUPERIOR A 94% DE COBRE 1238077,19 34%
GUIAS DE VALVULAS- IDENTIFICABLES COMO DESTINADOS- EXCLUSIVA O PRINCIPALMENTE- A LOS MOTORES DE EMBO 27,84 0%
INY ECTORES Y DEMAS PARTES PARA SISTEMAS DE COMBUSTIBLE- IDENTIFICABLES COMO DESTINADOS- A LOS MOTORE] 104,4 0%
LAS DEMAS PARTES- IDENTIFICABLES COMO DESTINADOS- EXCLUSNVA O PRINCIPALMENTE- A LOS MOTORES DE EMBOL 20| 0%
LOS DMS AZUCARES DE CANA O DE REMOLACHA- EN ESTADO SOLIDO 12,08, 0%
LOS DMS AZUCARES EN BRUTO DE CANA- SIN ADICION DE AROMATIZANTE NI COLORANTE- EN ESTADO SOLIDO 1146819,58 31%
LOS DMS CAFE SIN TOSTAR- SIN DESCAFEINAR 116453,19 3%
LOS DMS ESTUCHES PARA CAMARA- BOLSAS PARA HERRAMIENTAS Y CONTINENTES SIMILARES- CON LA SUPERFICIE EX] 3734,09 0%
LOS DMS MOTORES UNIVERSALES DE POTENCIA SUPERIOR A 37-5 W PERO INFERIOR O IGUAL A 7-5 KW 45 0%
PASADORES DE PISTON- IDENTIFICABLES COMO DESTINADOS- EXCLUSNVA O PRINCIPALMENTE- A LOS MOTORES DE EM 6,72 0%
POLV O DE ESTRUCTURA LAMINA- DE COBRE; ESCAMILLAS DE COBRE 154405,95, 4%
POLV O DE ESTRUCTURA LAMINAR- DE ALUMINIO; ESCAMILLAS DE ALUMINIO 67539,24 2%
PRESERVATIVOS DE CAUCHO VULCANIZADOS SIN ENDURECER 13254,44 0%
VALVULAS- IDENTIFICABLES COMO DESTINADOS- EXCLUSVA O PRINCIPALMENTE- A LOS MOTORES DE EMBOLO DE ENC 29,54 0%
Total general 3678798,17 100%

Fuente: Quintero Hermanos Ltda.

El comportamiento referente a la participacion porcentual de las respectivas industrias en

los principales productos exportados denot6 que el comercio al por mayor de maquinarias

y herramientas, represent6 el 35% de participacion porcentual sobre el Valor total del

FOB de las exportaciones para ese afio; a esto le sigue los productos provenientes de

fabricas y refinerias de azlcar con una participacion del 3% y por altimo con un 20% de

participacion se tiene la fabricacién de productos de cuero y sucedaneos de cuero excepto

calzado.

Gréfico 1.3 Participacién % del tipo de industrias en las exportaciones a Corea

2011.
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31%

Participacion % del tipo de razdn social en las exportaciones
aCorea 2011

B COMERCIO AL POR MAYOR DE
MAQUINARIA Y HERRAMIENTAS

B CONSTRUCION DE MAQUINAS Y APARATOS
INDUSTRIALES ELECTRICOS.

m FABRICACION DE CACAO CHOCOLATEY
ARTICULOS DE CONFITERIA.

M FABRICACION DE PRODUCTOS DE CAUCHO
N.E.P.

B FABRICACION DE PRODUCTOS DE CUERO Y
SUCEDANEOS DE CUERO EXCEPTO CALZADO

B FABRICACION DE SUSTANCIAS QUIMICAS
INDUSTRIALES BASICAS EXCEPTO ABONOS.

FABRICACION DE VEHICULOS
AUTOMOVILES.

FABRICAS Y REFINERIAS DE AZUCAR.

INDUSTRIAS BASICAS DE METALES NO
FERROSOS.

PRODUCTOS DE MOLINERIA.

Fuente: Célculos propios. Hermanos quintero Ltda.

A continuacion se representan las principales empresas exportadoras por nombres y

valores totales FOB US$ para el afio 2011:

Tabla 1.3 Empresas exportadoras vallecaucanas hacia Corea. Vr Fob US$. 2011

PRINCIPALES EMPRESAS EXPORTADORAS DEL VALLE DEL CAUCA HACIA COREA Total Valor FOB US$
C | COBRES DE COL LTDA 221945,19
C I METALES Y METALES DE OCCIDENTE S A 40474,7
C I SHIP PROTECTING SERVS SA S 233,5
CAFE GRANJA LA ESPERANZA LTDAC | 116453,19
COMESTIBLES ALDOR S A 183612,5
DISENO Y MODA INTL S A 717783,91
INGENIO PROVIDENCIA S A 1146819,58
JGBS A 13254,44
MANUELITA S A 12,08
SUCROMILES S A 131,89
TRADING METALS A S 1238077,19
Total general 3678798,17

En referencia al total de Valor FOB exportado encontramos que el mayor valor lo registro
la empresa TRADING METAL S.A.S especializada en el comercio al por mayor de
maquinaria y herramientas por un valor de 1238077,196 US$, seguida por el INGENIO
PROVIDENCIA S.A empresa encargada de la fabricacion y refineria de azlcar, con un
valor FOB de exportacion de 1146819,58 US$ y por ultimo tenemos a la empresa
DISENO Y MODA INTL S.A empresa especializada en la fabricacion de productos de
cuero y sucedaneos de cuero excepto el calzado con un valor FOB de exportacion de

717783,91 US$.
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ESTRUCTURACION DEL TLC COLOMBIA- COREA DEL SUR

1. Colombia anuncia oficialmente inicio de negociaciones para un TLC con

Corea del sur: Bogota, 18 de noviembre de 2009.

El anuncio fue hecho en el marco del Encuentro de Inversion Colombia 2009, con la
asistencia de 400 empresarios, y donde el Ministro también se refirié a los avances de la
politica comercial del pais. Para el Gobierno Nacional sigue siendo una prioridad abrir
mercados internacionales para las empresas colombianas. Sobre el punto, Plata dijo que
en 2010 la meta es llegar, con preferencias arancelarias, a 1.437 millones de

consumidores.

La decision de negociar con esa economia, segun el Ministro, se tomd luego de ser
aprobada por el Consejo Superior de Comercio Exterior la agenda de negociaciones
prevista para el futuro. Corea es prioritario dentro de la estrategia de conseguir nuevos
mercados para Colombia. La negociacion, que también es apoyada por gremios como la
Andi y la SAC, fue respaldada por Fedesarrollo, entidad que adelanté un estudio de
factibilidad sobre un TLC entre los dos paises. Aunque la fecha de la primera ronda esta
por definir, los dos gobiernos acordaron una reunion de los jefes negociadores entre el 7'y
el 9 de diciembre, para concretar cual serd la estructura, la cobertura y alcance del
tratado. “Vamos a hacer un esfuerzo importante para comenzar a integrarnos con los
mercados asiaticos, asi como lo hemos hecho con el vecindario y con otros bloques”,
preciso al referirse al avance de la negociacion con la Unién Europea. Con este bloque,
esta semana se cumple la VII ronda para avanzar hacia la firma de un Acuerdo

Comercial.

La negociacion de un TLC Colombia — Corea del Sur se enmarca dentro de una relacion
bilateral de larga tradicion que se ha estrechado durante los ultimos afios, reiterd al
recordar que un primer paso para afianzar la relacion con esa economia se dio con la
negociacion de un Acuerdo Internacional de Inversion, la cual terminé en septiembre
pasado. El sector servicios tiene un gran potencial para ambos paises toda vez que el
nivel de desarrollo de Corea del Sur ha llevado a que un porcentaje elevado de su PIB se

sustente en este tipo de actividades. Colombia por su parte, destacd el titular de la cartera
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de Comercio, ha identificado una serie de sectores atractivos para la inversion y que

forman parte del programa de Transformacion Productiva.

CIFRAS: Segun el Ministro Plata las exportaciones de Colombia al destino en
referencia, entre enero-septiembre de 2009, alcanzaron 74 millones de dolares y
estuvieron representadas en café (48 por ciento), chatarra de metales (19 por ciento),
ferroniquel (18 por ciento) y productos quimicos (9 por ciento). Asimismo, las
importaciones registradas por Colombia, entre enero-septiembre de 2009, sumaron 482
millones de ddlares y se concentraron en la compra de vehiculos y sus partes (41 por
ciento), maquinaria (29 por ciento), quimicos (19 por ciento), productos de la metalurgia
(3,4 por ciento) y textiles (3,2 por ciento).

La Inversion de Corea en Colombia alcanz6 un acumulado entre 2002 y 2008 de
aproximadamente 41,4 millones de dolares, (sin petroleo ni reinversion de utilidades),
dirigido en gran parte al sector comercio (97,4 por ciento).

Dentro de 79 paises que han realizado IED en Colombia, Corea se ubica como el nimero
33. Sin embargo, fue el segundo inversionista de la region de asiatica en Colombia,
después de Japdn que cuenta con 71,2 millones de délares en ese mismo periodo.

Existe un importante potencial de crecimiento comercial entre Colombia y Corea del Sur.
De acuerdo con el ministro Plata, este pais, con una poblacion total de 48,9 millones de
habitantes (2008), representa un mercado potencial para productos colombianos dados los
altos niveles de ingreso per-capita (19.504 ddlares en 2008). Por su parte, Corea es
comprador de algunos productos que Colombia exporta como laminados en caliente,
carbon, refineria de azlcar y trapiches, gas natural, la produccion de refinacion de
petréleo, industria basica de hierro y acero, industria basica de metales preciosos y

metales no ferrosos, industria del vidrio y productos de vidrio, entre otros.
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2. Primera Ronda de negociaciones. Seul, 9 de diciembre de 2009.

El ministro de Comercio, Industria y Turismo Luis Guillermo Plata, sefial6 que luego de
que el Consejo Superior de Comercio Exterior aprobara la decision de negociar con este
pais, siendo el primero en Asia con el cual Colombia aspira a profundizar bajo una base
preferencial su relacionamiento comercial, se avanza en el fortalecimiento de una

relacion bilateral, de larga tradicion.

El Jefe Negociador de Colombia, Santiago Pardo, resaltdé que ambas delegaciones
acordaron los términos de referencia para este proceso e hicieron una presentacion
preliminar de cada uno de los temas que serdn objeto de negociacion. Se definieron los
objetivos, principios y estructura que guiaran las negociaciones de este TLC, las cuales
tendran lugar alternativamente en Corea y Colombia. La préxima ronda de negociaciones

se llevara a cabo en Bogota, del 10 al 5 de marzo de 2010.

El Ministro recordd que el sector servicios tiene un gran potencial para ambos paises,
toda vez que el nivel de desarrollo de Corea del Sur ha llevado a que un porcentaje
elevado de su PIB se sustente en este tipo de actividades. Colombia, por su parte, ha
identificado una serie de sectores atractivos para la inversion y que forman parte del

programa de Transformacion Productiva, que lidera esta Cartera.
3. Segunda ronda de negociaciones Bogota Colombia. 5 de marzo del 2010.
Del 01 al 06 de marzo de 2010, se realizd la segunda ronda de negociaciones. En la

misma, se lograron cerrar los temas de competencia, comercio electronico, transparencia

y servicios transfronterizos.
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4. Mini ronda de negociaciones para un TLC Colombia- Corea. Los Angeles. 7
de mayo de 2010.

El ministro de Comercio, Industria y Turismo, Luis Guillermo Plata, calific6 como
satisfactoria y altamente positiva esta jornada de trabajo, que se realiz0, esta vez, fuera
del territorio de las dos naciones.

Al dar cuenta de los resultados, dijo que Colombia manifesto su interés en obtener acceso
al mercado coreano de productos lacteos, carnes de bovino, cerdo, productos de la
avicultura, flores, frutas, verduras, confiteria, chocolateria, jugos y tabaco, langostas y
langostinos, atun, confecciones y cosméticos, entre otros; mientras que Corea se mostrd
interesado en tener acceso preferencial en Colombia para los polimeros, plasticos,

automoviles, autopartes y electrodomésticos, entre otros.

El Jefe Negociador de Colombia, Santiago Pardo sefiald que la revision de las ofertas
permitio identificar detalladamente las sensibilidades e intereses de ambas partes, lo que,
a su vez, facilitara los trabajos que permitiran adelantar la presentacion de solicitudes de
mejoramiento de ofertas que se realizara con antelacién a la 11l Ronda de negociacion,
que se tendra lugar entre el 10 y el 14 de junio, en Seul, Corea.

El Ministro explic6 que este primer acercamiento comercial mediante una negociacion de
un tratado de libre comercio con un pais asidtico constituye una gran oportunidad para
productos agricolas e industriales con un alto potencial de exportacion al mercado
coreano, y que se apoya en el Programa de Transformaciéon Productiva, que lidera la

cartera a su cargo.

“Seguimos avanzando en este proceso de internacionalizacion de nuestra economia”, dijo
el Ministro, quien explicO que “pronto, nuestros empresarios tendran acceso a mil
cuatrocientos millones de consumidores de todo el mundo, de los 48 paises con los que
Colombia tendra acuerdos comerciales gracias a los tratados de libre comercio que estan
firmados y vigentes o en proceso”.

Segun lo explico Pardo, durante la Ronda de Sedl, sesionaran todas las mesas de
negociacion, incluida la de Reglas y Procedimientos de Origen, que iniciara sus debates

el 9 de junio.
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5. Tercera ronda de negociaciones: Seul. 18 de junio de 2010.

Segun el ministro de Comercio, Industria y Turismo, Luis Guillermo Plata, el equipo de
gobierno que viaj6 a Seul estuvo acompafiado por un numero importante de
representantes de la sociedad civil y del sector privado, interesados en el desarrollo de las

negociaciones.

En la tercera ronda se discutieron y revisaron las solicitudes de mejora de liberacion

arancelaria para bienes agricolas e industriales, presentadas por cada una de las partes.

Al referirse al cierre de la mesa de obstaculos técnicos al comercio, el Ministro hizo
énfasis en que se logré un capitulo comprensivo en el que se resalta el acuerdo sobre la
aceptacion de los diferentes resultados de evaluacion de la conformidad. Ademas, se
incluyen disposiciones en materia de cooperacion en sectores como cosméticos,
autopartes y textiles, entre otros. También se realizé una visita de campo para conocer un

laboratorio de metrologia y el Instituto de Investigacion en Normalizacion (KRISS).

En asuntos institucionales, los avances, segin Plata, se dieron en los capitulos de
disposiciones iniciales y excepciones. En solucion de controversias hubo cierre del
capitulo y se destaca el establecimiento de mecanismos agiles y eficaces, lo que hara
posible contar con disposiciones relacionadas con el ambito de aplicacion, las etapas del
mismo, la eleccion de foro, el procedimiento del panel y las sanciones comerciales en

caso de incumplimiento de las obligaciones del Tratado, entre otras disposiciones.

En cuanto al cierre de telecomunicaciones, precisé el negociador Pardo, se lograron
disposiciones que permitirdn el fomento de la competencia y la oferta de mejores
servicios a menores precios. Dentro de las disposiciones acordadas se destacan la
interconexidn, la reventa, la transparencia, y la solucion de controversias en materia de

telecomunicaciones, principalmente.

En lo referente a las disciplinas en materia de acceso a mercados se discutieron aquellas

que garantizan el trato nacional, el desmonte gradual de los aranceles, la eliminacion de
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medidas no arancelarias y de procedimientos para utilizar algunos regimenes aduaneros

especiales.

Las discusiones continuaron con el intercambio de opiniones sobre las disciplinas en el

ambito agricola.

El grupo de reglas de origen acordd cerca del 40% de éstas para productos quimicos,
minerales y sus manufacturas, maderas, joyas, siderurgia, entre otras. Se revisaron los
asuntos pendientes del texto sobre los cuales Colombia y Corea intercambiaran

informacion detallada entre rondas.

Los negociadores de medidas sanitarias y fitosanitarias realizaron una visita de campo a
las entidades técnicas de Corea, lo que permitid a los negociadores colombianos tener un
conocimiento mas cercano del funcionamiento de las instituciones y de los
procedimientos que se realizan sobre ese tema en el pais en mencion.

En asuntos aduaneros se acordd analizar la legislacion nacional en lo que tiene que ver
con la aplicacion de procedimientos relacionados con la inspeccion simultanea y la
revocatoria con efecto retroactivo de las resoluciones anticipadas cuando éstas se basen
en informacion falsa.

En defensa comercial las partes intercambiaron propuestas alternativas y lograron
avances en salvaguardia bilateral, puntualmente en lo que tiene que ver con las
condiciones de compensacién, duracion y prorroga de la medida. En el tema de
salvaguardia general se acordd que se mantienen los derechos y obligaciones de la OMC
y la no aplicacion simultanea de medidas bilaterales y generales.

La mesa de compras publicas discutié la totalidad del texto y se intercambiaron
comentarios frente a las de anexo presentadas por cada uno de los equipos. Como
resultado de este ejercicio, el texto del capitulo qued6 acordado y sélo se deben hacer

algunos ajustes menores.
El grupo de comercio transfronterizo de servicios discutié los Anexos de Medidas

Disconformes, en el que se establecen las disposiciones en materia de trato nacional y

acceso a mercados que aplican a los proveedores de servicios.
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En esta tercera ronda, se discutio el alcance de cada una de esas medidas. Dicha discusion
permitié tener un panorama del marco regulatorio del sector servicios y del régimen de

inversion que aplica tanto en Colombia como en Corea.

En inversion se acordé la salvaguarda que faculta al Estado a mantener o crear
monopolios. Se discutieron a profundidad las propuestas presentadas por Colombia en

materia de solucion de controversias inversionista — Estado y transferencias.

El capitulo de propiedad intelectual tuvo avances significativos con la revision y
discusion de la totalidad de las disposiciones. Los principales acuerdos se reflejaron en
las disposiciones sobre objetivos, disposiciones generales y marcas. El articulo de
observancia fue acordado en su totalidad y se realizd un gran avance en la discusion de
las disposiciones de transferencia de tecnologia, derechos de autor y biodiversidad. El
grupo realizara trabajos entre rondas que permitiran el intercambio de informacién y
propuestas que aseguren la conclusion acuerdos que reflejen los intereses de la dos
Partes.

En el capitulo de entrada temporal de personas de negocios se acordd la mayor parte del
texto. Se revisaron los puntos ain pendientes, haciendo mayor énfasis en la categoria de
Profesionales. Sobre este Gltimo tema se trabaj6 en lograr la mayor cobertura posible. Se
espera intercambiar propuestas e informacién complementaria durante los préximos
meses, de tal forma que el capitulo de entrada temporal impida que las visas se conviertan

en el cuello de botella para lograr los benéficos del Acuerdo.

6. Segunda mini ronda de negociaciones TLC Corea- Colombia. Washington 6-
10 septiembre de 2010.

Hubo avances importantes en las mesas de reglas y procedimientos de origen, inversion,
entrada temporal de personas, destacd el Ministro, al anunciar que se concluy6

exitosamente el anexo de medidas disconformes en materia de servicios e inversion.

Hasta el momento, de este proceso se han cerrado nueve capitulos: disposiciones
iniciales, obstaculos técnicos al comercio, servicios transfronterizos, telecomunicaciones,
comercio electrénico, politica de competencia, transparencia, solucion de controversias y

excepciones.
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El Jefe Negociador, Santiago Pardo, sefialo que en esta mini ronda se avanzo en el
capitulo de reglas y procedimientos de origen, tema en el que hubo acuerdos en los
requisitos especificos de origen para productos como vidrio, recipientes para gas, estufas
y cocinas, articulos eléctricos y electronicos, trenes, barcos y aviones, juguetes, aparatos

médicos, protesis, sillas y muebles, entre otros.

Tambien destaco el acuerdo que se logro en la mayor parte de los temas que abarca la
mesa de inversion. Queda pendiente la definicion de inversion, el articulo de requisitos de

desempefio, y los anexos de expropiacion, transferencias y balanza de pagos.

Los equipos negociadores se comprometieron a realizar consultas con sus autoridades de
los puntos pendientes, con miras a lograr un cierre de la mesa en la proxima ronda de

negociacion.

Las delegaciones revisaron y acordaron en su totalidad el anexo de medidas disconformes
que hace parte del capitulo de comercio transfronterizo de servicios, el cual tiene como
proposito indicar las medidas vigentes en la legislacion de cada pais que incumplen las
obligaciones de acceso a mercados Y trato nacional, y que por ende, seran mantenidas por
cada pais.

Segun el ministro Diaz-Granados, la cuarta ronda de negociaciones se llevard a cabo
entre el 4 y 8 de octubre en Cali, donde sesionaran todas las mesas que tienen temas
pendientes por definir.

7. Cuarta ronda de negociaciones para un TLC Colombia- Corea del sur. Cali,
Colombia 4-8 octubre de 2010.

Segun el Ministro de Comercio, Industria y Turismo, Sergio Diaz-Granados, sesionaran
las mesas de acceso a mercados para productos agricolas e industriales, defensa
comercial, inversién, entrada temporal de personas, medidas sanitarias y fitosanitarias,

propiedad intelectual, compras publicas, aduanas y reglas y procedimientos de origen.

El Ministro consider6 significativos los avances en las tres rondas y dos mini-rondas que

se han realizado hasta ahora. La Gltima de ellas se realiz6 en Washington D.C, entre el 6
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y 10 de septiembre, donde sesionaron las mesas de reglas y procedimientos de origen,
inversion, entrada temporal de personas. En este encuentro concluy6 el anexo de medidas

disconformes para el tema de servicios.

Por su parte, el Jefe Negociador de Colombia, Santiago Pardo, precisé que hasta el
momento se han cerrado los capitulos de disposiciones iniciales, obstaculos técnicos al
comercio, servicios transfronterizos, telecomunicaciones, comercio electronico, politica
de competencia, transparencia, solucion de controversias y excepciones.

Segun el Ministro, previo a la cita de Cali, los equipos negociadores intercambiaron
propuestas en diferentes temas y ofertas mejoradas para la eliminacién de aranceles en
productos agricolas e industriales. Diaz-Granados precisd que la negociacion para un
TLC con Corea forma parte de la agenda comercial que impulsara el Gobierno Nacional

y responde al interés por avanzar en procesos de esta naturaleza con los paises asiaticos.

Para hacer realidad un mayor ingreso de las exportaciones colombianas al mercado
asiatico, Colombia debe ir acorde con la estrategia que actualmente desarrollan paises
como Mexico, Chile, Peru, los cuales tienen en ese mercado un soporte importante para el
comercio exterior, sostuvo el Ministro. Las acciones a desarrollar, de acuerdo con el
Ministro, incluyen un mayor trabajo con los exportadores para que su oferta hacia los

paises orientales sea mas dinamica.

8. Tercera mini ronda de negociaciones para un TLC Colombia- Corea. Los
Angeles 7-9 febrero de 2011

El Jefe Negociador de Colombia, Santiago Pardo, explicd que, en esta oportunidad,
trabajaran las mesas de Acceso a Mercados de productos agricolas e industriales y Reglas
de Origen. Dijo, ademas que, con antelacion a esta ronda, se realiz6 un intercambio de

ofertas mejoradas de bienes agricolas e industriales que se revisaran en Los Angeles.

En cuanto a las disciplinas que regiran el comercio de mercancias, se discutiran los
articulos que buscan garantizar el trato nacional, el desmonte gradual de los aranceles y la
eliminacion de medidas no arancelarias. Asimismo, se buscardn acuerdos en los

requisitos de origen pendientes.
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A la fecha, se han concluido 14 capitulos del Tratado, y aln se encuentran en negociacion
los temas de Acceso a Mercados de bienes industriales y agricolas, Reglas de Origen,
Medidas Sanitarias y Fitosanitarias, Defensa Comercial, Inversion, Propiedad Intelectual,

Comercio y Desarrollo Sostenible y Cooperacion.

9. Quinta ronda de negociaciones para un TLC Colombia- Corea del Sur. Seul
14 de Octubre de 2011.

Sobre el particular, el Ministro de Comercio, Industria y Turismo, Sergio Diaz-Granados,
inform6 que se concluyo el capitulo de facilitacion de comercio y procedimientos
aduaneros, e indico que se avanzd en los capitulos de acceso a mercados de productos
agricolas e industriales, reglas de origen, medidas sanitarias y fitosanitarias, defensa

comercial, inversion, propiedad intelectual y cooperacion.

De otra parte, sefialdo que la V Ronda de Negociaciones con Corea, fue altamente
satisfactoria pues las negociaciones permitieron acercar a las partes, en el proposito de

concluir el proceso.

Segun el Jefe Negociador, Javier Gamboa, durante esta ronda se realiz6 una revision
integral del texto del Capitulo de Acceso a Mercados, que contiene las disciplinas que
regiran el comercio de mercancias entre las partes. Se destacan entre otras, las disciplinas
para garantizar el trato nacional, el desmonte gradual de los aranceles, la eliminacion de
medidas no arancelarias y de impuestos a la exportacion, al igual que los procedimientos
para utilizar algunos regimenes aduaneros especiales (admision temporal de mercancias,
reexportaciones, muestras sin valor comercial).

Los asuntos que restan por acordar, seran objeto de analisis posteriores con base en las
propuestas que se han presentado, y con informacion que se intercambiaran las

delegaciones antes del proximo encuentro.

Dijo que, adicionalmente, Colombia y Corea evaluaron el estado actual de las ofertas en
materia de desgravacion de los aranceles para el universo de bienes industriales. A partir
de alli, los trabajos se concentraron en el analisis del acceso a los principales productos
de interés de las Partes. Corea precisdé sus aspiraciones en los productos del sector

automotor (automoviles y autopartes), electrodomésticos, siderargicos, plasticos y
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textiles, y Colombia se comprometio a analizar cuidadosamente este ambito de bienes,
para dar respuesta con antelacién a la proxima ronda, tomando en consideracién el
balance integral de la negociacion y la completa apertura que Corea esté ofreciendo para

el acceso de las exportaciones industriales colombianas a dicho mercado.

Se revisd, también, el contenido de la propuesta de Seccion Agricola, la cual contiene
disposiciones en torno a &mbito, cobertura, franjas de precios, subsidios a las
exportaciones, administracion de contingentes, salvaguardia agricola y subcomité de
agricultura. Adicionalmente, hubo discusiones sobre las ofertas y se expusieron las
sensibilidades de cada pais. Colombia precisé sus aspiraciones en sectores tales como los
carnicos, lacteos, cafe, azlcar, flores, frutas, hortalizas, tabaco, entre otros. En adelante se
requiere avanzar en alternativas de mejoramiento en las condiciones de acceso, y por tal
motivo, se acordd que antes de la reunion de acceso a mercados, se intercambiaran

ofertas industriales y agricolas, sefialé el Jefe Negociador.

Por su parte, la mesa de medidas sanitarias y fitosanitarias intercambid puntos de vista
sobre regionalizacion, normalizacién, evaluacion de riesgo, y la incorporacion de un
subcomité especial para garantizar un acceso a mercados con admisibilidad sanitaria y la

proteccion de la cadena alimentaria.

En cuanto al capitulo de origen, se revisaron los asuntos pendientes del texto del capitulo
y las reglas especificas de origen. Con respecto al texto de reglas de origen, se acordaron
los articulos relacionados con los criterios generales para la obtencion de carécter
originario de las mercancias y las condiciones de empaque para éstas, totalmente
acondicionadas para la venta al por menor. En cuanto a los Requisitos Especificos de
Origen del sector agricola, se lograron acuerdos en las reglas para las preparaciones de
café, té y yerba mate, helados, sopas, salsas, levaduras y preparaciones homogenizadas.

La mesa de inversidn, asi mismo, alcanzé un mayor entendimiento de sus intereses en los
asuntos de mayor sensibilidad que quedan pendientes de acuerdo. Las partes asumieron
compromisos para avanzar lo maximo posible antes de la siguiente ronda, en especial en
cuanto a la cobertura del término de inversion y el alcance que tendran estas disciplinas
para los inversionistas. En cuanto al capitulo de propiedad intelectual, se revisé la

totalidad de las disposiciones incluidas en el texto y se lograron acuerdos en materia de

70



objetivos, disposiciones generales y en marcas, que reflejan la importancia de este
capitulo y la necesidad de un equilibrio entre los derechos de los titulares y el interés
publico. Se avanzd, asi mismo, en la discusion de las disposiciones de transferencia de
tecnologia y biodiversidad, avances que conduciran a un trabajo entre rondas que
permitira el intercambio de informacion y de propuestas que aseguren la conclusion de

acuerdos que reflejen los intereses de la dos Partes.

En materia de Defensa Comercial, se intercambiaron propuestas sobre los asuntos
pendientes en materia de compensacion, periodo de prérroga de la medida bilateral,
exclusion de la Salvaguardia Global y aplicacion de medidas antidumping. Se logro
consenso en la totalidad del texto sobre la aplicacion de derechos antidumping y
compensatorios. En este contexto, se mantienen los derechos y obligaciones que
Colombia tiene vigentes en la OMC. Asimismo, las Partes acordaron analizar las
propuestas presentadas en materia de salvaguardia bilateral, con miras a alcanzar el cierre
del capitulo.

En la mesa de Cooperacion, se acord6 desarrollar cooperacion en temas como ciencia y
tecnologia, pymes, y se reviso la totalidad del texto acordando. Teniendo en cuenta que
los temas pendientes son competencia de diferentes autoridades, las partes acordaron

hacer las consultas respectivas y circular las conclusiones antes de la siguiente ronda.

10.  Quinta mini ronda de negociaciones para un TLC entre Colombia y Corea
del Sur. Chicago 27-29 de marzo de 2012.

Los equipos técnicos de ambos paises se reunieron para agilizar el proceso en los temas
de Inversion, Reglas de Origen, Defensa Comercial, Medidas Sanitarias y Fitosanitarias,
Cooperacién, Comercio y Desarrollo Sostenible, Propiedad Intelectual y Compras

Publicas.
El Ministro de Comercio, Industria y Turismo, Sergio Diaz Granados, dijo que la

negociacion continuara a finales del mes de abril, con la realizacion de una nueva ronda

en Colombia.
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Segun el jefe negociador de Colombia, Javier Gamboa, en las reuniones de Chicago hubo
avances significativos en los capitulos de Medidas Sanitarias y Fitosanitarias, Reglas de
Origen, Defensa Comercial, Compras Publicas, Propiedad Intelectual y Cooperacion.

También se abordo el capitulo de inversion.

Los intercambios entre los equipos en lo referente a Medidas Sanitarias y Fitosanitarias,
fueron positivos, toda vez que Corea aceptd negociar en la préxima Ronda el texto con
los 7 articulos propuestos por Colombia, relacionados con objetivos, alcance, derechos y

obligaciones, evaluacion de riesgos, regionalizacion, Comité y puntos de contactos.

En Compras Publicas se discutié la cobertura y modo de aplicacion del anexo de
servicios. En cuanto al capitulo de Propiedad Intelectual se trataron los temas de
proteccién de sefiales satelitales y medidas tecnoldgicas de proteccién. En el capitulo de

cooperacion se avanzo en los alcances de la cooperacion en materia industrial.

En Defensa Comercial las Partes intercambiaron propuestas sobre los asuntos pendientes
en materia de compensacion, periodo de prérroga y definicion de periodo de transicion de

la medida de salvaguardia bilateral, asi como exclusion de la Salvaguardia Global.

Como resultado de las discusiones abordadas en la mesa de Reglas de Origen, los equipos
lograron acordar las condiciones para que los productos de la pesca y los desechos y

desperdicios sean considerados como totalmente obtenidos.

Por otra parte, se definid la totalidad de la lista de operaciones, considerada por las partes
como insuficientes para conferir el caracter de originarias a las mercancias. En materia de
reglas especificas se acordaron las de pesca, preparaciones de carnes, chocolates,
productos de pasteleria, azUcar y sus derivados.

En la mesa del capitulo de Inversion, los negociadores se enfocaron en la revision total
del texto con el objetivo de asegurar la consistencia de los compromisos de este Acuerdo

con los demas Tratados Internacionales que han firmado.

11.  Sexta ronda de negociaciones para un TLC entre Colombia y Corea del Sur.
Cartagena de Indias 23-27 de abril de 2012.
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Las delegaciones oficiales se daran cita con el propdsito de buscar una conclusién
satisfactoria en los capitulos de Acceso a Mercados, Inversion, Reglas de Origen,
Medidas Sanitarias y Fitosanitarias, Cooperacion, Comercio y Desarrollo Sostenible,
Propiedad Intelectual y Compras Publicas, que quedan pendientes para el cierre de la

negociacion.

El Ministro de Comercio Sergio Diaz Granados, sefialé que como parte esencial de la
estrategia de acercamiento al Asia, el Gobierno Nacional esta enfocado, de tiempo atras,

en el ingreso del pais al Foro de Cooperacion Economica Asia Pacifico (APEC).

En este contexto, observd que las negociaciones del TLC con Corea servirdn para
acercarse a este grupo de paises, toda vez que esta nacion hace parte de APEC desde
1989. “Es de singular importancia pertenecer de manera efectiva a este Grupo de paises,
de cara a consolidar la relacion comercial con éstos, obtener cooperacion internacional
para jalonar el desarrollo empresarial del pais, y atraer mayores flujos de inversién

extranjera que contribuyan a generar empleo, entre otras ventajas”, precisé el Ministro.

De acuerdo el Ministro, el Acuerdo comercial con Corea del Sur obedece a un esfuerzo
que de tiempo atras adelanta el pais para lograr acceso preferencial en diferentes
mercados, para los productos y servicios colombianos, asi como al objetivo de estrechar
lazos comerciales con los paises asiaticos y atraer inversion productiva de los mismos.
Finalmente, puntualizé que la negociacion del TLC con Corea, iniciada en diciembre de
2009, se encuentra en su recta final, una vez se logre el adecuado balance para los

intereses del sector productivo colombiano.
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ESTRUCTURACION DEL TLC COLOMBIA- COREA DEL SUR

Y SUS IMPACTOS EN EL VALLE DEL CAUCA

Con el fin de analizar los aspectos tratados en las anteriores rondas de negociacion, es
factible analizar, los procedimientos en materia de exportacion por parte de las
principales empresas vallecaucanas. A continuacion se analizardn los principales
productos exportados hacia las diferentes ciudades surcoreanas en términos de sus valores
FOB totales, igualmente se observaran las principales actividades econdémicas por
industria. El periodo de estudio seran los niveles de exportaciones para los afios 2010 y
2011. La tabla 1.1 denota el comportamiento de los principales productos exportados
hacia Corea en el afio 2010. Los productos relacionados con Polvo de Estructura, LA&mina
de Cobre y escamillas de Cobre, representan el nivel de participacion porcentual sobre el
valor FOB maéas alto para ese afio, denotando casi el 30% de las exportaciones
vallecaucanas totales. En su nivel de exportaciones, le siguen productos como Cueros y
pieles- curtidos de bovino (incluido el bdfalo) o de equino en estado humedo
representando casi un 19% de las exportaciones hacia ese pais. A continuacion se tienen
los demas productos de café sin tostar y sin descafeinar representados en un 15% de
participacién y por ultimo se observan los bolsos de mano (carteras) incluso con
bandolera o sin asas, con superficie exterior de cuero natural representado en un 14% de

participacién porcentual sobre el total de valor FOB exportado.
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RESULTADOS DE LA INVESTIGACION

El proceso de negociacion de un TLC entre Colombia y Corea del Sur se enmarca en una
larga relacion bilateral de mucha tradicion, que notoriamente se ha fortalecido durante los
ultimos decenios sobre todo en el area comercial. Un primer paso claro fue la negociacién
del primer Acuerdo Internacional de inversion, que finaliz6 en Septiembre pasado.

Es claro que el sector de servicios abarca mucho potencial para ambas partes ya que el
nivel de desarrollo Surcoreano ha permitido que gran parte de la participacion porcentual
de su PIB se sustente en ese tipo de actividades econdmicas.

En términos de Mercados Internacionales, nuestro pais exporta principalmente productos
representativos de café, chatarra de metales, ferroniquel entre otros productos quimicos,
todo esto en una cifra aproximada a los 74 millones de ddlares. De igual forma las
importaciones que alcanzan los 482 millones de dolares se representan principalmente en
la compra de vehiculos y sus partes, maquinaria, quimicos, productos de metalurgia y
textiles. El resultado de esta relacién comercial sin acuerdo alguno, es una balanza con
altos niveles deficitarios desde el afio 2006 hasta la fecha. La directa dependencia
comercial con este gigante asiatico, podria llevar a los analiticos a pensar que el acuerdo
comercial podria beneficiar mas ampliamente a la contraparte dado que serian mayores
sus ventas hacia nosotros que las nuestras hacia ese pais. Luego la pregunta es, qué tan
competitivos podrian Ilegar a ser los empresarios colombianos y por ende vallecaucanos,
en el aprovechamiento de la expansion de un mercado como el Surcoreano y las
necesidades que podrian suplirse en esa amplia posibilidad de compra caracteristica del

gigante asiético.

Al analizar la economia de Corea del Sur, a través de este proyecto de investigacion, se
identificd que es un pais que cuenta con una poblacién aproximada de 49,5 millones de
habitantes (2011), esto representa un mercado potencial para los productos de origen
colombiano teniendo en cuenta que los niveles de ingreso per cépita son de casi
US$29.504 (2011).
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De igual forma, Corea compra algunos productos colombianos como por ejemplo los
laminados en caliente, el carbon, la refineria de azlcar y trapiches, el gas natural, la
produccion de refinacion de petroleo, la industria basica del hierro y el acero, industria
basica de metales preciosos y metales no ferrosos, industria del vidrio y productos de
vidrio, entre otros. Luego, al observar al Valle del Cauca encontramos que los sectores
con mayor peso de exportacion, se encuentra dentro de esos renglones que méas importa
Corea desde Colombia, y son el sector manufacturero con las industrias basicas de
metales no ferrosos, el sector de agroindustria con la fabricacion y refineria de azlcar y
ademas la fabricacion de cacao, chocolate y articulos de confiteria; y finalmente el sector

del cuero y sucedéaneos de cuero excepto calzado.

Tabla 1.4. Sectores exportadores Vallecaucanos con mayor peso en el mercado

Surcoreano

Sector Productos Representativos Empresas

Trading Metal S.A.S/ Cl

Desperdicios y desechos de cobre con un contenido |cobres de Col. LTDA/Cl
en peso igual o superior a 94% de cobre Metales y Metales de

Occidente

Industrias Basicas de Metales No Ferrosos

Los demas azucares en bruto de cana- Sinadicion de |Ingenio Providencia S.A
aromatizante ni colorante en estadosolido. |/ ManuelitaS.A/

Fabricacion de cacao, chocolate y articulos sombones Caramelos-Confitesy pastilas sin cacao, SUCROMILES S.A/
de confiteria Comestible ALDOR S.A
FABRICACION DE PRODUCTOS DE CUERO Y
SUCEDANEOS DE CUERO EXCEPTO Bolsos de mano (carteras) - incluso con bandolera o

CALZADO sin asas- con la superficie exterior de cuero nat. Disefioy Moda INTLS.A

Fabricacion y Refineria de Azucar

Fuente: Célculos propios.

Luego es muy relevante para el empresariado vallecaucano de sectores diferentes a los
vistos anteriormente como mas activos en la exportacion hacia Corea del Sur, analizar las
amplias posibilidades de acceso a ese mercado, teniendo como punto de referencia que
ese pais de igual forma es un gran importador de productos alimenticios, y de hecho uno
de los andlisis desarrollados por el gobierno nacional, amplia la idea de exportacion de
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productos del tipo lacteo, de carne de bovino, cerdo, productos de avicultura, flores,
frutas, verduras, confiteria, chocolateria, jugos y tabaco, langostas y langostinos, atun,
confecciones y cosméticos, entre otros. Es por esto que son muy amplias las posibilidades
de crecimiento de muchas PYMES, micro y grandes empresas vallecaucanas en el acceso
a ese mercado.

Luego, las barreras de entrada del tipo no arancelario son muy caracteristicas y muy
comunes para ese mercado, dados los altos estandares que se demandan por parte de las
principales agencias de proteccion fitosanitaria del gigante asiatico. Por ejemplo en la
importacion de carne de bovino, las medidas son muy estrictas dado el celo del gobierno
surcoreano por las normas fitosanitarias y de seguridad alimenticia en la importacion de
carnes deshuesadas congeladas, frutas, animales vivos, etc. Es por tanto una tarea para el
empresariado vallecaucano, el ser lo suficientemente competitivos y demostrar altisima
calidad de sus productos y altisimas certificaciones si es que deseamos como
departamento y como pais, desempefiar un papel importante como proveedor de
alimentos a Corea del Sur. Existe un gran potencial, pero el Gobierno Nacional debe
acompariar a los empresarios en su busqueda de mejoramiento continuo, e innovacion en

los procesos productivos.

Luego al referirnos a una posible competencia de precios a nivel nacional dado el interés
Surcoreano en tener acceso preferencial en Colombia para los polimeros, plasticos,
automoviles, autopartes y electrodomésticos, entre otros; es factible reconocer que el
gobierno Nacional ha tratado de generar medidas comprensivas en los términos de
negociacion, teniendo en cuenta discusiones que garanticen los intereses tanto nacionales
como los de la contraparte —dada una falta de acuerdo entre estos tipos de puntos, la
Gltima ronda de negociacion tuvo que suspenderse, aunque esto no significa una
cancelacién definitiva del acuerdo comercial- por ejemplo disposiciones en materia de
cooperacion en sectores como cosméticos, autopartes y textiles, el desmonte gradual de
los aranceles, la eliminacién de medidas no arancelarias y de procedimientos para utilizar
algunos regimenes aduaneros especiales; son temas fuertemente debatidos en las mesas
de negociacion.

El aspecto de que la industria automotriz colombiana ha estado protegida por muchos
afios, y que en Colombia solamente se haya avanzado hacia el ensamblaje de carros,
genera mucho temor en el gremio automotor dado el avance tecnoldgico superior de la

industria automotriz surcoreana; luego, es importante resaltar, que la desgravacién en ese
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caso ha sido pedida por el empresariado colombiano en términos de 10 a 15 afios. Luego
los precios més bajos al consumidor, no se daran inmediatamente se cierre el acuerdo,
sino que tendrdn un tiempo de espera, mientras se acomoda la industria a esa nueva
coyuntura economica. Por supuesto ese factor es relevante para el consumidor aunque
afecte fuertemente a esa industria, pero es necesario, con el fin de que Colombia tenga
por fin un acceso a un mercado como el Surcoreano que no es del todo desconocido para
la economia nacional y que ademas implicaria un camino para poder en el futuro generar
mas acuerdos comerciales con otras economias como las de Singapur, Taiwan, Hong
Kong. Grandes Economias de mercado y gigantes emergentes que tendran un rol

gigantesco en el desarrollo econémico mundial para los préximos decenios.
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CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

* Dadas las posibles ventajas para el crecimiento en ventas de los principales productos
de exportacion desde el Valle del Cauca hacia Corea del Sur, se recomienda al
empresariado Vallecaucano analizar la viabilidad en el desarrollo de una base
exportadora mas diversificada, y mas competitiva en ese mercado, en términos de
cumplimientos de normas fitosanitarias y especificaciones esenciales en las fichas
técnicas de los productos, con el fin de aprovechar las oportunidades en materia

arancelaria y de entrada a mercados mucho mas amplios, dada la firma del acuerdo.

* Se evidencia que el TLC tiene caracteristicas méas de venta que de compra en la relacion
bilateral, dado el tamafio econémico del gigante asiatico y la oferta tecnoldgica de
productos hacia nuestro pais, mas que los productos que como Valle del Cauca se podrian
ofrecer; por tanto, se recomienda evaluar los principales renglones de exportacion,
estableciendo determinados productos estratégicos que puedan potencialmente ser
ofrecidos en el pais asiatico. Por ejemplo en el renglon alimenticio, Corea del Sur es un
gran importador de productos alimenticios y a su vez protege muchisimo sus
importaciones estableciendo altos estandares de calidad y cumplimiento de normas
fitosanitarias para la entrada de productos como la leche, las carnes y determinados
productos agricolas. Es por esto, que aunque el fuerte en las exportaciones Vallecaucanas
en este renglon es representado en el sector agroindustrial con los demés derivados del
azucar y la industria confitera (bombones, chocolates, dulces, pastillas de cacao, entre
otros); seria factible analizar la penetracion en ese mercado de productos de origen
carnico como la carne de bovino deshuesada para consumo —de alta preferencia de
consumo en ese pais- o productos agricolas tradicionales de nuestro pais, que puedan
cumplir todas las normas de entrada al pais y que ademas generen tal nivel de aceptacién
por parte de los consumidores surcoreanos, que hagan parte de los principales renglones

de importacion de los mismos.

*Es factible de igual forma descubrir mejores formas de competir en esos mercados a
través de la posicion como empresarios de poder no sélo ofrecer un producto basico al
pais asiatico, sino que tratar de incorporar componentes diferenciales que le permitan
ganar valor agregado por medio de la innovacion ya sea en la produccién de los mismos

productos o a través de mejoramiento de los mismos.

79



* El desarrollo del recurso humano a través del aprendizaje y la modernizacion
institucional, asi como el fomento de un mejoramiento en la infraestructura y las
telecomunicaciones, son puntos que el Estado Colombiano deberia evaluar, antes de
querer establecer acuerdos comerciales con otros paises, que presentan una brecha

tecnoldgica tan amplia como Corea del Sur.
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